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Succes in 10 pasi  Succes in 10 pasi
Atentionare pentru cei in afaceri de acasa: Nu va prajiti ca un cozonac!

Michael Dlouhy

Unde inveti cum sa
gandesti,nu ce sa

gandesti ª
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Michael Dlouhy
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Va doresc mult succes si sa beneficiati de intrebuintarea 
acestei carti!

Multa munca a fost implicata in redactarea acestei 
carti; valoarea ei este de nemasurat.

Echipa Dvs. Personala de Mentoring 
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Succes in 10 pasi
“Atentionare pentru cei in afaceri de acasa: Nu va prajiti ca un cozonac!”

  Introducere
Viata este incorecta. Poti face lucruri bune si 
totusi s-o sfarsesti intr-o multime de necazuri, 
Partea 1 si 2

1. Prefata-Pescuind pentru grei
!   Ce are trecutul tau si Jimmy Hoffa in comun? (Asta e atat de evident!)
!   Crezi cateodata ca esti nebun? Surpriza … Eu am fost implicat intr-o 100 de 
MLM-uri!
!   N-am realizat niciodata ca sunt atatea lucruri de realizat pe care nu le doream
!   Si mieii vor sta alaturi de lei (Acoperiti-va ochii sa va feriti de stropii de 
sange.)
!   Sange rau in marile companii
!   Oh, intrebarile pe care le-am auzit!
! Cosmaruri in Network Marketing 
! De ce nu trebuie sa-ti irosesti puteriile cu porcii
!   Inotarea pe canalul englez
!   Pustnicul in halatul alb de laborator
!   Economie Voodoo MLM
!   Ingerii din Network Marketing  É Whoops! I-au speriat cainii! Sunt totusi mai multi 
draci!
!   Cea mai stupida minciuna pe care ti-o spun toti!
!   Dementa in Marketing 
!   Chiar si oglinda ta te minte!
!   Oportunitatea vine pe labuta unei pisici mici (Scamerii folosesc barosul.)
!   Ce naiba inseamna Pentacle Leadership?
!   Hannibal Lecter si-a ratat vocatia
!   Ferma ei avea dimensiunea insulei Rhode 

2. "Priveste-ma adanc adanc in ochi!"
!   Durata de viata a afacerii tale este de 45 minute
!   Marketingul cald are gheata in vene
!   Cum sa te mentii in forma 
!   Sa ne jucam de-a Sherlock Holmes
!   Socant -  Membrul de familie pe care am decis sa-l inlocuiesc!
!   Du-te sa prinzi niste ghiulele, baiete!
!   Creierul tau nu merita mancare de caine (nu te supara, Fido)
!   Fii serios!
!   Unii oameni ma epuizeaza
! Este biscuitul tau prajit?
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3. O MARE surpriza in cercetare 
!   Oportunitatea poarta un nas si o mustata falsa
!   Piciorus de iepure, careva?
!   Cum sa prinzi muste
!   Da-le prospectilor tai o mascota
!   Omul care a ingenunchiat IBM
!   Solutia ta cea mai buna si ieftina 
!   Vestile proaste
!   Vestile bune
!   Deciziile luate cu ÒinimaÓ vs. deciziile luate cu ÒcapulÒ

4. Intra in partea “Adanca si mlastinoasa” din MLM
!   Network Marketing nu este ceea ce iti  spun ei
!   Cutitul in inima
!   Ai ceva ulei WD-40 pentru gratar?
!   Doua modalitati de a evita ca URMATOAREA ta nevasta sa ceara un contract 
pre-nuptial
!   1978 Ð Viziunea globala care mi-a intors viata cu susul in jos
!   Adevarul real despre Network Marketing
!   Juramintul cercetasului
!   Mentorul meu – Cel mai briliant marketer pe care-l stiu …
!   Pastreaza-ti oamenii sau vei mori!
!   Singura persoana cu care sa-ti petreci timpul

5. Faceti singurul lucru care conteaza!
!   10 erori pe care toata lumea le face cand vinde hamburgeri
!   Ai o multime de teme de facut deseara!
!   Invita un sofer de autobuz la pranz
!   Lucreaza destept-greseste inaintand
!   Identifica punctul pasional al prospectilor tai  
!   Culoarea succesului
!   Saddam Hussein se intalneste cu Dr. Phil
!   Oportunitatea are picioare FOARTE lungi
!   Un concept care mi-a schimbat viata 
!   TU: Invingatorul robotilor!

6. Prospectii sunt precum cutia cu ciocolata
!   Lectia lui Charles Schulz
!   Anatomia mintii unui prospect
!   ÒGandeste precum un prospectÓ Quiz pentru tine
!   Vorbeste-le limba si mergi ca ei
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7. Afacerea ta MLM de la supa la suruburi
!   Daca doresti sa fii un invingator, ridica mana
!   Cele 8 minuni ale lumii
!   Albastrii doar vor sa se distreze
!   Anti-distractie dureroasa
!   Masina de castigat umana
!   Un sistem care functioneaza

8. Joaca dur! Castiga si pastreaza-ti oamenii
!   OK. Nu sunt Tom Cruise. Dar nu sunt nici Elmer Fudd É
!   Partea intunecata in MLM
!   Si ce?

9. Cum sa evaluezi o oportunitate
!   Fostul tau sot era un optimist
!   Arata ca o operatie pe creier
!   Cel mai bun din ambele lumi
!   Ultimul este un ou clocit
!   Nu-ti dedica niciodata viata unui obiect mort
!   O intreaga intriga este in desfasurare  
!   Oportunitatea se ascunde in iarba inalta

10. Focuseaza-te pana ti se incruciseaza ochii 
!   Multiple cai de castiguri spre paguba si cheltuieli
!   Asalt drepta si stanga
!   Cum sa-ti faci prospectii sa fuga
!   Da-i drumul – Cearta-te cu mine!
!   Cum si-a gonit o companie faimoasa clientii
! Incoltit de natura umana si bun simt
! Ce cred prospectii tai
!   Soarele, luna, stelele, universul si mintea prospectilor tai
!   To Thine Own Self Be True    ( William Shakespeare)
!   Iti intru in cap si pe sub piele
!   Hai sa devenim ilogici!
!   Nu subestima niciodata costul logicii
!   O serie de decizii comode? HAH!
!   Yum, Yum, Yum!
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Introducere

Nici o fapta buna nu sfarsete prin a nu fi 
pedepsita: Partea 1

Asculta cu atentie.

Sunt constient ca intentiile tale au fost galante: sa oferi familiei tale lucrurile pe 
care tu nu le-ai avut, sa-ti cheltuiesti banii si timpul cu ei, sa-i ajuti pe altii ca 
tine sa creasca si sa prospere.

Si tii minte ce a urmat?

Si tu ai fost mintit. Ai fost ÒestorcatÓ. Greii te-au folosit pentru loviturile de 
antrenament. Ai fost aruncat in mocirla, nepregatit si neinvatat. Contul tau a 
fost golit. Cartile de credit ti le-ai epuizat. Prietenii si rudele iti urmaresc 
convorbirile telefonice.

Atunci te-ai uitat in oglinda si ti-ai spus ÒLoser!Ó. 

Stiu asta, stiu.

Totul a pornit pentru ca si tu ti-ai dorit aceleasi lucruri ca si mine.

Tu vrei sa fii propriul tau sef, sa nu dai socoteala nimanui É si sa-ti cistigi o 
existenta buna facand asta. Vrei sa mergi unde doresti si cand doresti. Vrei sa 
poti cheltui $200 pe o cina fara sa clipesti.

Vrei sa-ti petreci ACUM timpul cu cei dragi tie. Vrei banii si libertatea sa-ti iei o 
zi libera sau 2 saptamini si sa zbori pe o insula indepartata.

Vrei sa lucrezi si sa te socializezi cu oamenii care iti plac si pe care ii admiri 
care au aceleasi dorinte de la viata ca si tine. Vrei sa fii satisfacut realizindu-ti 
visele si sa-i ajuti si pe altii sa si le atinga. Vrei sa fii financiar independent.

Nu-ti mai doresti sa fii respins.
Nu vrei sa trebuiasca sa mai vinzi nimic nimanui.

Si nu-ti mai doresti un alt MLM.
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Buna treaba. Sfinte deziderate. Suna ca mine!

Asa ca  sunt aici. Nu am alta sansa decat sa scriu aceasta carte. Sincer, nu 
ma pot controla. O sa citesti de ce in capitolul 2.

Dar aici este ceva ce pot controla: Cartea asta este gratuita. Nu e mentionata 
nici o companie si nici promovata.

Vei gasi tone de ebooks pe internet, pline cu link-uri de afiliere. Nu poti pune 
nici o baza in ele pentru ca profita la fiecare sfat pe care ti-l dau.

Scopul meu este sa impart cu tine ceea ce am invatat in 30 de network 
marketing, si prezentul plan de 10 pasi pentru succes il poti folosi in ORICE 
oportunitate de network marketing.

Planul NU este usor. 

Dar este simplu.

NU este ÒFac eu treaba pentru tine.Ó 

Functioneaza doar daca TU faci.

NU este ÒImbogateste-te rapid.Ó

Dar poti sa-ti creezi un venit rezidual pe viata.

Care e partea mea, te intrebi? Intrebarea asta are raspunsul in capitolele 2 si 5. 
Nu-ti face griji. Ajutandu-te pe time ma ajut pe mine. E modul meu de a da 
inapoi acestei grozave industrii.

Iti doresc toate cele bune si sper sa folosesti informatiile. Ar putea sa-ti schimbe 
viata.

Participi la joc? Atunci citeste!
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Nici o intentie buna nu scapa fara a fi 
pedepsita, Partea a2-a

Oamenii ma intreaba:
“Cartea ta este buna! De ce o dai gratuit?” 
“Pregatirile de pe telefon sunt extraordinare! De ce sunt gratuite?”
“CD-ul tau  ‘Colors’ este bun! De ce este asa de ieftin?”
“De ce ma ajuti tu gratuit daca nu lucrez in compania ta?”
… si zeci de alte variatiuni.

La inceputul anilor 90 am intrat in mai mult de 100 de oportunitati MLM. Am 
urmarit, catalogat, analizat si evaluat TOT ceea ce faceau: produse, planurile 
de compensatie, marketingul, suportul pe distributie, profitul, etc.

Rezultatele urate

Sunt un tip caruia ii place sa se distreze si sunt deschis. Dar mi s-au inclestat 
dintii si imi trosneau degetele. Am fost consternat sa constat cat de multe 
companii si grei fac profit URIAS NU din vanzarea produselor ci din tone 
de material de marketing inutil vandut distribuitorilor si a celor ce cred 
in ei! 

Ma infuriam doar cand ma gandeam la asta. De asta gasesti mult cinism si 
scepticism la majoritatea celor ce lucreaza in network marketing

Nu-i pot condamna.

Dar ar trebui sa auzi telefoanele celor care incearca sa gaseasca o cale sa le-o 
intoarca.

In primul rand ei cred ca eu vreau sa le fur oamenii.

Realitatea este insa ca ei NU au nici un fel de oameni. Nimeni care sa aiba 
incredere in ei, in orice caz. Majoritatea celor de deasupra ta au ca idee de 
suport sa-ti spuna minciunile pe care o sa le prezint in capitolul 1.

ADEVARATUL suport este de a te lua de mina si sa te conduca prin fiecare pas 
din aceasta afacere astfel incat tu sa experimentezi in timp real si sa devii bun in 
asta. ASTA e ceea ce facem noi in timpul convorbirilor telefonice.

Nici o companie nu este mentionata in timpul convorbirilor. Nici un produs nu 
este mentionat. Nu este recrutat nimeni.
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Unii trag concluzia ca telefoanele noastre sunt speciale si ca vor primi 
facturi umflate!

Asculta. Afacerea noastra MLM ne aduce un venit bun, multumesc. Dotarile si 
telefoanele sunt pentru suportul oamenilor nostri. Si ei depun un efort 
consistent. Si eu si Linda ii iubim si ii apreciem.

Noi datoram totul acestei afaceri. Ma tortureaza sa aud oamenii denigrand 
network marketingul din cauza renumelui unor companii si Òvanzatorilor lor de 
multe steleÓ.  

Nu fac NIMIC in viata care sa nu-mi faca placere. Orice fac, fac pentru ca iubesc 
ce fac.

Asa ca fac ceea ce balanseaza situatiile. Am ales sa suport cu fiecare 
celula din mine pe ORICINE care investeste speranta, visele si viata in 
industria asta. Am o zi implinita daca mentin scanteia vie.

Voi invata pe oricine gratuit. Fara exceptii. Nu sunt amenintat de nimeni si de 
nici o companie in industria asta.

Dar inteleg ca ei sunt amenintati de mine. Cu toate astea multi nu-si fac timp si 
nu se angajeaza sa-si instruiasca proprii oameni.

Un cuvint pentru “cel inca sceptic”: Inteleg scepticismul. Pe bune. Dar 
ajunge.Treci peste asta. Daca vrei sa-ti traiesti viata trecand peste altii atunci 
viata ta e cam irosita oricum. La revedere si noroc. Nu lasa usa sa te loveasca in 
dos in timp ce pleci.

Pentru ceilalti: Hai sa incepem!

Cu sinceritate,

Michael Dlouhy
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#1

Pescuind 
pentru grei

Ce au trecutul tau si Jimmy Hoffa
in comun?

Da. Sigur. Cu siguranta. Raspunsul este evident. 

Ambii sunt morti.

Oricum, este si o intrebare cu schepsis.

De ce?

Ei bine, eu nu stiu daca Jimmy Hoffa este co-fondatorul stadionului lui Giants din 
New Jersey, sau daca a  fost ingropat in curtea din spatele casei din Detroit. Dar 
iti spun asta: Jimmy Hoffa ESTE mort. Eu stiu ca este mort. Tu stii ca este mort. 
Jimmy Hoffa stie ca este mort.

Trecutul tau este pe de alta parte,Éei bine, este tot mort. Eu stiu ca este 
mort. Corect?

Sau esti ca majoritatea oamenilor care se blameaza pentru esecurile in afaceri 
tot restul vietii?

Daca da, atunci ai venit la locul potrivit.

Crezi cateodata ca esti nebun? Surpriza 
É eu am fost implicat in 100 de 

oportunitati MLM!

Aproape acum 20 de ani am intrat intru-un MLM de sanatate care era de 1an, 
care si astazi este puternic. Incadrarea noastra a fost mai mult noroc, dar a fost 
perfecta. Am folosit ceea ce stiam la timpul respectiv si am creat o afacere 
foarte lucrativa si i-am ajutat si pe altii s-o faca.
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In 1991, venitul nostru rezidual a fost destul de mare ca sa nu mai avem 
nevoi financiare. Asa ca am decis sa ma focusez si sa invat tot ce as 
putea despre network marketing si MLM.

Asa ca m-am asociat cu toate companiile de network marketing pe care le-am 
putut gasiÉprobabil 100 sau mai multe. Nu stiu cate pachete de $30, $50 sau 
$100 am cumparat in perioada asta de 3 ani, dar au fost o groaza. I-am 
urmat,le-am cumparat kit-urile, le-am incercat produsele, am fost prezent la 
conferintele telefonice, m-am uitat la tot ce faceau si am ascultat ceea ce 
ziceau.

N-am realizat niciodata ca exista atatea 
lucruri de realizat pe care nu mi le 

doream!

Am petrecut multe, multe nopti tarzii, catalogand, studiind, analizand si 
incercand sa inteleg de ce unele functionau si altele nu. Sau de ce unele merg 
un timp si dupa aia se opresc.

Am fost uluit sa vad ca multe companii vorbeau intr-una despre 
produsele lor dar profitul lor nu se axa pe produse!

Si mieii vor sta alaturi de lei
(Acoperiti-va ochii sa va feriti de stropii de 

sange.)

Se focusau pe vanzarea catre distribuitori a kiturilor, brosurilor, cartilor, 
inregistrarilor audio si video. Multi distribuitori ar cumpara 100 sau 1000 de 
inregistrari pentru a le expedia prin posta. Chiar si in cantitate, o parte din 
companii cereau reprezentatilor de vanzari cate $2 sau $3 pentru fiecare caseta 
cu inregistrari care costa 20¢ ca se le copiezi!

Faceau o multime de bani pe spinarea agentilor lor de vanzari!

Si cu fiecare din companiile astea se revine mereu la acelasi fundamentale 
principii.

Sange rau in marile companii

Ele au dat gres din acelasi motiv. Majoritatea companiilor pe care le-am vazut 
pravalindu-se sau luand foc, au patit-o din cauza lacomiei si al egoului. 
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Lacomie si ego.

Celelalta companii au facut ceea ce trebuia facut. Au avut un sistem de 
sponsorizare in schimb si isi vindeau materialele promotionale la un pret 
rezonabil.

Succes-ul lasa urme in nisip pe care le poti urma. Daca nu 
poti urma urmele inseamna ca esti pe plaja gresita.

Oh, intrebarile pe care le-am auzit!

Am vorbit cu mii de oameni in afacerea de network marketing. Ei isi pun 
intrebari punctuale. Poate unele iti sunt familiare:

De ce nu sunt suficient de destept ca sa fac afacerea asta?

De ce am eu succes in  corporate America si dau gres in network 
marketing? 

De ce cantareste telefonul atat de mult?

De ce doare atat de mult ÒNUÓ?

Sunt prea inalt? Sunt prea scund?

Am muncit atat de greu si cu toate astea nu-mi iese. Ce este in 
neregula cu mine? Ce este in neregula cu compania? Ce este in 
neregula cu produsul?

Greii imi spun, "Daca este sa fie, depinde de tine." Ceilalti oameni pot s-o 
faca. De ce eu nu pot?

De ce ma dezamagesc companiile astea?

De ce a inchis guvernul federal compania mea?

Mi-am terminat cartea de credit punand anunturi si facand reclama. De ce n-a 
functionat?

Am fost la intalniri. Am facut conferinte telefonice 3-way. De ce nimeni 
nu vede astea?

De ce nu au documentatia in spaniola?  

Unde este munca in echipa?
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De ce nu este distractiv?

  Unde sunt faptele si figurile? 

Unde sunt banii?

Cosmaruri in Network Marketing 

Nu este vina ta.

Lasa asta sa se scufunde. Cum te face sa te simti?

Nu ma intereseaza ce ti-au spus greii. Realitatea este ca te-au mintit. Nu te face 
asta sa fii furios?
Pot sa-ti demonstrez, cartile iti sunt impotriva. Dar asta nu e vina ta.

 De ce nu trebuie sa-ti irosesti 
puteriile cu porcii

De ce? Pentru ca va murdariti amandoi si porcului ii place asta. Asta este cel 
mai bun sfat pe care-l vei primi prezentindu-ti problema la un greu in MLM.

Daca asta ti se pare o chestie de bun simt in afaceri ramai cu 
noi. Daca nu, da click pe “X” in coltul din dreapta. Nimeni nu 

va sti in afara de tine.

Inot de-alungul canalului englez

Poti sa inoti? 

Poti?

Grozav.

Poti sa inoti intr-un bazinas mic? 

Poate?

OK.

Cum crezi ca te-ai descurca in bazinasul mic din Maine in 
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Ianuarie? 

Oh, pe bune? De ce nu?

OK, cum te-ai descurca in canalul englez in Iulie? (Nu este inghetat.)

Cum adica spui “NU”? Am inteles ca ai spus ca stii sa inoti!

Alti oameni au facut-o. Cum adica spui,Ó Prea greu, prea departe, nu am fost 
antrenatÓ? Astea sunt scuze.

OK, OK. Iti facem rost de un antrenor, de un mentor. El este un tip 
grozav. Un mare inotator. L-am vazut facand 6 ture in bazin intr-o zi. Va 
lucra cu tine toata saptamina. De abia atunci te vom trimite la canal.

Cum adica,ÓNU!Ó

E ca si cum ai primi consiliere pe casatorie de la cineva care n-a fost niciodata 
casatorit, nu-i asa? Eu am fost casatorit 33 de ani. Daca vreau un sfat atunci o 
sa-l cer unuia care a fost casatorit 50 de ani. Nu 2 ani. Nu Ò doar citeste o carte 
despre casatorie."

Pustnicul in halat alb de laborator

Greii iti spun ca network marketingul este o afacere de vanzare.

Nu este.

Adevarul: Network marketing este o afacere de invatare si de mentorat. Daca 
studiezi vitaminele, sau conexiunile de long-distance, sau varsta pustnicului in 
halat alb de laborator care curata piatra pe luna plina de doua ori pe anÉ.sau 
ORICE alt produs sau serviciuÉ..iti pierzi timpul.

Produsul tau sunt oamenii. Asa ca studiaza oamenii. Afla cum ii poti 
ajuta sa-si atinga visele.

Visele LOR. Nu ale tale.

Oamenii urmeaza oameni. Ei nu urmeaza companii. Pe oameni nu-i intereseaza 
daca presedintele companiei este un familist si daca are 3 sau 4 familii ca s-o 
probeze.

Construieste oameni. Oamenii vor construi afacerea.

Cand pregatesti oameni graficul va urca in tavan.
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Economie MLM Voodoo 

Companiile spun:Ó Ne pastram 93% din oameni" 

Ele mint.

Adevarul: A fost o companie telefonica care a trebuit sa-si faca public profitul 
care nu va fi dat ca dividente pentru ca urma sa fie listata public.

Ghiceste. Din 100 de oameni care au semnat cati au mai ramas dupa un an?

50%? HAH!

25%? Asa cum se spune in reclama de la Hertz commercial, "Nu tocmai exact!"

10%? Devine caldut ...

Datele publice arata un procent de 6% sau 7%. Asta nu e 67% ... este  
6 spre 7%. Asa ca iti construiesti afacerea pentru un an, cumperi reclama, faci 
conferinte telefonice 3-way, mergi la intalniri, vorbesti cu toti prietenii tai si 
rudele si recrutezi 100 de oameni! Yippee! Esti aproape bogat.

Ei bine, nu e tocmai exact. De ce? Pentru ca ce vei avea vor fi 6 sau 7 oameni 
din 100 care iti vor mai construi mai departe afacerea.

Ooops ... stai ... asta nu e tot ceea ce ai. Ai distrus vise, ti-ai epuizat cardurile 
de credit si probabil foarte multi oameni care se vor ascunde te vor vedea 
venind.

Indiferent ceea ce faci in network marketing trebuie duplicat in 
masa. O rata 6 spre 7% nu este buna pentru o afacere.

Asta ne duce spre o alta mare minciuna.

Ingerii din Network Marketing  ... Whoops!
I-au speriat cainii! Sunt totusi mai multi 

draci!

Greii iti spun ca ÒEste doar un joc de numere.Ó
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Adevarul: Oamenii sunt oameni-nu numere. Ei au deziderate, vise si dorinte. 
Ei sunt mame, tati, surori, frati, matusi, unchi, nepoti, bunici pentru cineva 
care-i iubeste. Ei nu sunt numere, sunt oameni adevarati.

Daca ii tratezi ca pe niste numere iti promit ca NU ai viitor in network 
marketing.

Minciunile astea invata oamenii sa fie recrutori nu sponsori. Recruteaza, 
recruteaza, recruteaza. Numere, numere, numere. Minciuni, minciuni, 
minciuni.
 
Un recrutor nu-si cunoaste oamenii sponsorizati. ÓDE CE?Ó  Sau visele, 
scopurile, sau numele sotiei sau al copiilor. Totul se reduce la numere.

Ca sa ai succes pe un timp indelungat trebuie sa devii un mentor cu o inima 
de servitor. Cand o vei face, oamenii te vor ruga sa-i sponsorizezi in afacere.

Te-ai intrebat de ce capeti atatia ÒNUÓ? Hai sa privim cu atentie ...

Cea mai stupida minciuna pe care ti-o spun toti!

Greii iti spun ca un ÒNUÓ este un lucru bun!

Primeste 100 de ÒNUÓ. Tocmai te apropii de un ÒDAÓ, asa spun ei. 

Chestia asta este una din favoritele mele!

Nu este asta cea mai stupida chestie pe care ai auzit-o? Ce dobitoc a venit cu 
ideea asta? Cuvintul ÒNUÓ a scos mai multi oameni din industria asta decat 
orice alt cuvant in limba engleza.

Imagineaza-ti asta: Toata ziua flirtezi cu nevasta ta. Seara faci o baie cu 
lumanari in jurul cazii, muzica ambientala perfecta pentru o seara romantica. 
Niste imbratisari, niste sarutari.

Si nevasta-ta spune ÒNU!"

GROZAV! Inca 99 de “NU”-uri si vei devenii norocos!

Si cu toate astea sunt niste dobitoci care-ti spun ca ÒNUÓ este un lucru bun.

Continuam.
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Dementa in marketing

Greii iti dau un sfat foarte minunat:ÓVorbeste cu ORICINE despre oportunitatea 
ta de afacere."

Oh, omule, nu ma porni!

Este un vechi proverb care ti se mai spune din timp in timp: Motivul pentru care 
ai doua urechi si o gura este pentru ca sa asculti de doua ori si sa vorbesti o 
singura data.

Priveste foarte atent cand vezi data viitoare un greu. Iti jur ca daca 
privesti atent vei vedea un tip cu 0 urechi si trei guri!

OK. Pentru placerea argumentatiei hai sa vedem unde ne duc sfaturile lor.

Sa presupunem ca detii un magazin de incaltaminte. Ai 300 de vizitatori. Daca ai 
stilul corect, culoarea si pretul perfect atunci ai putea vinde niste pantofi? 
Absolut.

Dar nu-i vei cere niciodata unei secretare care lucreaza in turnurile Trump sa-si 
cumpere niste bocanci barbatesti pentru constructii. Nu se potrivesc.

Si nu toti isi doresc oportunitatea ta de afacere.

Sfatul asta functioneaza pentru 10% din populatie care sunt vanzatori (mai mult 
in capitolul 5).

Dar daca esti printre cei 90% care urasc bagaretii si oamenii agresivi, 
sfatul asta nu ti se potriveste pentru a-ti construi networkul.

Cheia este marketingul directionat. Vorbeste doar cu oamenii care doresc 
produsul sau serviciile tale. Prezinta-le avantajele asa ca prospectii REALI sa 
poata vedea valoarea ce-o oferi si sa te intrebe de mai multe informatii.

Chiar si oglinda ta te minte!

Greii iti sugereaza un discurs in oglinda de tipul:Ó Daca este sa fie depinde de 
mine."

Nici un zgarie nor sau o retea de succes nu a fost construita doar de o singura 
persoana. Este vorba de o munca in echipa, oameni de diferite pregatiri 
profesionale si cu experiente diverse se intalnesc pentru a lucra impreuna. Ia 100 
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daca nu mii, de oameni necesari ca sa urmezi un scop, sa construiesti un zgarie 
nor sau o retea de network.

Tine cont de:

• Fara otelari = nu-i otel=nu este cladirea. 
• Fara sticlari = nu-s geamuri = nu este cladirea.
• Fara producatori de carpete, faianta, marmura, aer-conditionat, rigips, 

beton, vopsea, tigle, conducte, cabluri electrice, izolatii de smoala, lifturi, 
mortar, caramizi, bidinea, usi, malaxor, cuie, suruburi, lumini, 
dulapurietc= nu este zgarie-nor.

Tu ai nevoie neaparat de un produs foarte bun. Nu vei mentine succesul fara 
unul. Dar la fel ca la zgarie-nor cel mai critic este ca MULTI oameni sa 
conlucreze.

Am observat si analizat o multime de afaceri in network marketing in ultimii 26 
de ani. Si stii ce?
 

Fiecare care nu a fost sustinuta de relatiile interumane, 
indiferent cat de bune erau produsele sau serviciile, indiferent 

cat de bine au fost conduse, fie au dat faliment fie incearca 
disperat sa-si tina capul de-asupra apei.

Si fiecare afacere bizuita pe relatiile interumane, indiferent cat de inferioare erau 
serviciile si produsele sau cat de prost era condusa a avut succes aproape fara 
gres.

Acum ... companiile cu produse slabe calitativ vor falimenta in cele din urma. 
Dar afacerile sau grupurile MLM cu produse nemaipomenite dar cu stresul Òjoc 
de numere, recruteaza, recruteaza, recruteazaÓ niciodata nu-si vor atinge 
adevaratul potential.

Evident, cele mai mari succese le vor avea companiile care pun accent pe 
relatiile interumane si care au produse si servicii bune si un management 
excelent.

Nota bene? Gaseste-ti un bun produs sau serviciu de 
vandut. APOI focuseaza-te in a-i ajuta pe ceilalti sa-si 

atinga visele. ASTA este prioritatea numarul 1.

Oportunitatea vine pe labuta unei 
pisicii
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(Scamerii folosesc barosul.)

Cand dai peste niste site-uri care se lauda cu milioanele pe care le fac sau cand 
primesti un email cu mesajul ÒACTIONEAZA ACUM!!!Ó sau cand un tip la telefon 
iti pune o intrebare inchisa la care numai un loser total ti-ar raspunde cu ÒNUÓ, 
atunci intreaba-te:

Este asta duplicabila? As putea eu s-o fac? As putea sa-mi instruiesc 
oamenii sa faca asta?
 
Este evident, nu-i asa? Daca raspunzi doar solicitarilor care ti se par a fi 
confortabile si pe care le-ai putea preda celorlalti atunci automat vei evita 
majoritatea scamurilor.

Ce naiba inseamna Pentacle Leadership?

Ai nevoie de un Pentacle Leadership solid pentru succes. Gaseste-ti un mentor. Iti 
trebuie un mentor pentru a fi un mentor. Iti doresti un grup de minti stralucite cu 
oameni care gandesc asemanator care doresc ca tu sa ai succes. Vrei ca cel de 
de-asupra ta sa te ajute atunci cand ai nevoie de asta.

Pentacle leadership inseamna ca Michael este mentorul lui Dave, Dave este 
mentorul lui Laura, Laura este mentorul lui Scott, Scott este mentorul lui Cheryl, 
Cheryl este mentorul lui Roisann, Roisann este mentorul lui Judith si oamenii 
carora Judith le va fi mentor este infinit. Tipul asta de conduita iti va crea un 
grup de minti stralucite.

Vrei sa faci un milion de dolari? 

Atunci fa-ti grupul cu milionari.

Daca doresti sa faci $30,000 pe an atunci asociaza-te cu oamenii care fac
$30,000 pe an.

Tine cont de asta cu MARE grija: Pentru majoritatea oamenilor, venitul lor 
anual este media veniturilor a celor 5 cei mai apropiati prieteni.

Au cei 5 cei mai apropiati prieteni ce-ti doresti tu? Daca 
nu, atunci de ce ai tine cont de sfaturile lor in afacerea ta?

Sa zicem ca vrei sa investesti in imobiliare. Ai consulta opinia unui chirias? 
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Sau a unei persoane ce inchiriaza apartamente/case? Sau a unei persoane 
cu 27 de case, 16 complexuri, 2 ferme, una in Oklahoma, alta in Texas si cu 
27 de proprietati comerciale?

Ca sa construiesti o afacere de ce pentru Dumnezeu ai asculta sfaturile celor 
care n-au facut niciodata una? Trebuie sa evaluezi de la cine iei sfaturile.

Vrei succes? Atunci ia-ti un plan de actiune de la oamenii de succes.  

O ultima minciuna dar cu siguranta nu ultima:

Hannibal Lecter si-a ratat vocatia

In loc sa-si sfasie prietenii si sa-i serveasca cu un chianti fin, asa cum a facut in
ÒTacerea mieilorÓ, Hannibal ar fi putut obtine aceeasi satisfactie ca GREU.

El ar fi trebuit sa spuna:Ó Hey! Am facut 4 milioane anul trecut. Te voi ajuta 
sa te imbogatesti. Vin-o la mine acasa si-ti voi arata cum am facut-o!Ó

Stii ca exista o companie sau o universitate care iti cere mii de dolari ca sa te 
instruiasca ...

... si ca proprietarul acelei companii NU si-a creat NICIODATA o retea in 
afacerea de network marketing? Iti vor spune ca echipa ta lucreaza full time in 
network marketing. Ar trebui sa-i intrebi de realizarile lor.

Presedintele acelei companii admite public ca nu ar face fata companiilor de 
network marketing.

Minciuna asta ar trebui sa te enerveze mai mult decat celelalte.

In realitate, tu ar trebui sa ma intrebi:Ó "Hey, Michael! Unde ti-e certificatul de 
antrenor?Ó

 Ei bine, 26 de ani in lumea reala a network marketing-ului este 
certificatul meu. Am urme pe tot corpul si in minte care sa-ti demonstreze 
asta.

Oamenii intreaba de asemenea: ÓDe ce nu ceri bani pentru ca ne antrenezi?"

O sa vorbim despre asta in capitolul urmator. Este ceva personalÉ.dar imi voi 
dezvalui exact motivele.

Iti reamintesti de lacomie si ego? Focusandu-te pe bani vei urmarii doar banii. 
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Scopul nostru este sa ajutam sa predam, sa antrenam, sa fim mentori, si sa 
invatam lumea cum sa ÒDevii un mentor cu o inima de servitor.Ó

Si se pare ca functioneaza bine si pe plan financiar.

Ferma ei era de dimensiunea insulei Rhode 

Acum cativa ani am primit un telefon de la o doamna din Texas. Ceva mai 
devreme ea a pornit o importanta corporatie al carui nume tu il stii. Probabil 
ca are o sucursala si la tine in oras. A fost cumparata de un peste si mai 
mare.

Oricum, femeia asta era foarte gratioasa. Ea urma sa porneasca o afacere MLM 
si dorea niste pareri de la niste lideri MLM in aceasta chestiune. Mie si lui Linda 
ne-a platit zborul pana la ceea ce mie mi s-a parut a fi cea mai mare ferma din 
Texas.

Am stat acolo 3 zile impreuna cu mai multi grei din industria MLM.

Ne-a aratat produsele sale si planurile de compensare si ne-a intrebat despre 
gandurile noastre.

Baietii mari (si fetele ) erau extaziati de produse si nauciti de planul de 
compensare. I-au spus ca este un mare castigator.

Fiecare isi dorea ca ea sa-si porneasca afacerea prin ei.

Cand mi-a venit randul i-am spus adevarul: era moarta in apa. Avea o multime 
de produse Òia-maÓ. Planul ei de compensare era din epoca intunecata a MLM-
urilor, facand bani pentru initiatori si sacrificandu-i pe cei de jos care si-ar pune 
speranta in a avea o afacere pe termen lung.

Cu planul ala de compensare toti cei de jos urmau sa de-a gres. Ei niciodata n-
ar fi inteles de ce. Ar fi dat vina pe ei insasi si n-ar mai fi riscat intr-o noua 
afacere.

Dora (nu e numele ei real) m-a tras de-oparte inainte de a pleca si mi-a 
multumit. Cumva, in ciudat fumului creat de grei, a recunoscut ADEVARUL cand 
l-a auzit.

A ramas cu afacerea pe care o stia.

Dar daca greii au incercat s-o faca, probabil, pe cea mai bogata femeie din 
tara, imagineaza-ti ce ti-ar face TIE!
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#2

ÒPriveste-ma  adanc, 
adanc, adanc in ochi!Ó

Durata de viata a afacerii tale este de 45
minute.

OK. M-ai prins. Asta este o exagerare. 

Dar nu cu mult.

Nouazeci la suta din afacerile noi create vor da gres dupa primul an. 

Iar din cele ramase, 90% vor da gres in urmatorii 4 ani. 

Asta e dur.

Esti entuziasmat. Incepi. O mie de lucruri merg prost. Vrei sa abandonezi de o 
mie de ori.

Multa lume pur si simplu abandoneaza.

Ai nevoie de un motiv suficient de puternic ca sa 
continui. Atunci daca CEVA ce faci nu merge vei 
gasi o alta cale. Dar daca esti la “as face”,”mi-ar 

placea” atunci esti pierdut.

Primul lucru pe care-l facem cand te antrenam este sa-ti aratam ÒDE CEÓ-ul tau.

Marketingul cald are gheata in vene.

Un ÒDE CEÓ bine pus iti poate salva viata.

Multa lume intampina dificultati cand decide sa-si imbunatateasca situatia in 
viata. Problema e ca unul sau mai multe persoane apropiate tie NU vor dori ca tu 
sa reusesti.
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Asta este un fapt virtual pentru oricine de pe planeta si tu nu esti diferit.

Poti sa te certi cu mine pana te faci albastru la fata dar asta nu va schimba 
nimic.

Sunt oameni in viata ta care se vor simti amenintati cand tu vei deveni 
pasionat de succes. Vor incepe sa se planga si sa critice si sa incerce 
sa scoata vlaga din tine.

De ce? Pentru ca viata lor e un rahat si oamenii nefericiti isi doresc ca si ceilalti 
sa fie nefericiti.

Cea mai buna optiune a ta este sa scapi de ei. Pasul urmator este sa ai un ÒDE 
CEÓ extraordinar, un 99,99% ÓDE CEÓ care te va tine la mersul prin ploaie, 
mizga, zapada, inundatii, holocaust nuclear, sau critica unui ÒiubitÓ.

Asa ca de ce este critic ca tu sa faci afacerea asta? Si de ce este critic ca tu 
sa reusesti?

Cum sa te mentii in forma 

Oamenii de obicei iti spun ce-si doresc.

OK. Iti trebuie scopuri.

Dar ÒDE CEÓ-ul tau este un mare, mare, mare motiv care sa te mentina in 
miscare.  

Unde e flacara ta? Ce iubesti? Ce urasti? Ce este cu adevarat important pentru 
tine? Ce iti doresti cu adevarat? Din ce situatie din viata ta doresti sa iesi si sa 
nu te mai intorci NICIODATA in ea?

Nu sunt deziderate. Nu sunt nici banii insa.

Cand am inceput sa antrenez oamenii imi scriau ÒDE CEÓ-ul lorÉde obicei: 
banii. Ei aveau nevoie sa plateasca o mare factura la un spital sau sa-si 
schimbe masina. Nu conteaza.

Dar “DE CE”-ul tau real nu este niciodata banul.
Este vorba despre cine esti tu cu adevarat.

Factorul care te conduce conteaza mai mult decat banul.

Este ceva ce iti dorestiÉsau ceva de care vrei sa scapi.Sau cel mai bine, 
impreuna. Daca ÒDE CEÓ-ul tau este de 70% si dai peste un obstacol de 72%, ai 
disparut. Ai iesit din cursa, nu mai existi.
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Dar daca ÒDE CEÓ-ul tau este de 99,9% atunci esti aici ca sa ramii si sa ai succes.

De ce esti tu pe planeta asta? Intr-o forma sau alta tu esti aici sa schimbi vieti, 
sa atingi vieti si sa ajuti oamenii. Ce-ai considera ca ar trebui facut?

Sa ne jucam de-a Sherlock Holmes

O noua afacere este intotdeauna un risc. Oamenii risca ca sa evite durerea 
sau sa obtina placerea. Raspunzand la intrebarile astea te vei ajuta sa-
ti descoperi “DE CE”-ul.

• Ce te face sa te simti cu adevarat bine?
• Cate ore pe saptamina lucrezi?
• Ce-ti place la serviciul tau? 
• Ce nu-ti place la serviciul tau?
• Ce faci cu timpul tau liber?
• Daca ai avea 2 luni de vacanta si bani cati ai vrea, ce ai face?
• Cum iti plac colegii de la servici?
• Ce problema baga spaima in tine si pe care ar rezolva-o mai multi bani?
• Ce urasti absolut in viata ta si mai multi bani ar rezolva?
• Daca ai avea toti banii pe care ti i-ai dori ce mare problema ar disparea?
• Daca ai avea tot timpul din lume sa faci tot ce doresti, ce ai face?
• In afara de bani, ce iti mai doresti?

Iti dau un punct de inceput.

Motivul #1 pentru care sunt in afacerea asta si pe planeta asta este pentru ca 
imi iubesc familia. As dori sa-mi petrec mai mult timp de calitate cu fiecare din 
ei. Oamenii spun "Michael, asta e o nebunie. Lucrezi full-time in network 
marketing, lucrezi de-a casa. Esti deja acolo."

Da. DARÉeu tratez afacerea ca pe afacere. Cand sunt la birou sunt la birou.La 
fel si daca biroul meu ar fi la 20 de mile departare.

Dar asta imi lasa sa am timpul pe care mi-l doresc cu sotia mea Linda, 
fiul meu Matthew, si fiica mea Amanda.

Imi dau seama ca multi din soti si tati rar au sansa sa faca ce isi doresc cu 
familia din lipsa timpului petrecut pentru obtinerea nivelului de trai. Sau 
pentru ca nu au bani.
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Pentru mine, recompensa MLM-ului este ca mi-a permis sa-mi creez 
relatiile pe care mi le-am dorit.

Linda si cu mine vorbim foarte mult. Poate fi o discutie serioasa de afacere cand 
iesim la o cina, sau simplu, discutii de razi cu gura pana la urechi in miez de 
noapte. Ne place sa mergem pe plaja din Daytona, sau sa facem scufundari la 
Looe Key.

Matthew si cu mine conducem motociclete si mergem la scuba diving. Vorbim 
despre afaceri si calculatoare, motoare si masini de curse. Uneori chiar isi 
doreste sfaturi!

Amanda are un T Top Camero cu ÒaerisireÓ de-asupra. Am invatat-o cum sa-si 
schimbe uleiul. Avem discutii pe barca in larg sau la un film. Imi place s-o 
imbratisez la sfarsit de zi.

Viata e frumoasa cand ajungi sa faci lucrurile care fac o viata implinita.

Socant Ð Membrul familiei pe care am decis sa-l inlocuiesc!

#2, ÒDE CEÓ-ul meu secund, este sa am o parere buna despre mine.

Asta este foarte personalaÉla fel cum si ÒDE CEÓ-ul tau ar trebui sa fie.

Mama mea era o pesimista. Ea tot timpul imi spunea,ÓNu esti bun. Nu vei face 
niciodata nimic. N-o sa ai niciodata o olita unde sa-ti faci nevoile."

Dar mi-am programat mintea sa rejectej ceea ce-mi 
spunea.

Sora tatalui, matusa Honey, ar fi spus:ÓMichael, te iubesc.Sunt mandra de tine. 
Poti sa faci orice iti propui. Uita-te la desenul frumos pe care mi l-ai facut!"

La varsta de 5 ani, am luat o constiincioasa decizie cum ca realitatea matusii 
este mai buna decat cea a mamei.

Asa ca atunci cand mama incepea sa ma descurajeze, ma refugiam in teatrul 
mintii mele. Imi imaginam ca o aud pe matusa Honey spunand ce copil grozav 
sunt. Simteam literalmente cum ma imbratisa. Ma oprea sa ma simt prost.

Si acum, pentru a fi mandru de mine, trebuie 
sa fiu “matusa Honey”. Trebuie sa ajut oamenii.
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Du-te sa prinzi niste ghiulele baiete!

In cel de-al doilea razboi mondial, soldatii din US luau de la camarazii cazuti in 
lupta, placutele de identificare pentru a putea urmarii cine nu a reusit. Generalul 
George Patton obisnuia sa calculeze cate placute sunt necesare pentru ca 
castiga o batalie particulara.

AcumÉpastrand libertatea pentru copii tai, familia ta, vecinii tau, conationaliÉ 
ASTA este demn de un ultim sacrificiu.

Dar cand pornesti o afacere in networking, ei se aliniaza sa-ti ia placuta de 
identificare.
Ridicati mana daca esti pregatit sa-ti dai viata ca sa-i cresti venitul unui 
general.

Generalii te-au trimis pe front sa prinzi ghiulele. Ei spera ca tu sa faci cateva 
vinzari inainte sa te faci tandari si sa trebuiasca sa te inlocuiasca.

Acum, generalii sunt platiti destul de bine. Dar dupa un timp, daca ai putina 
demnitate umana, toate aceste cadavre incep sa te afecteze.

De asta facem noi pregatirea asta pe gratis pentru oricine in ORICE 
afacere de network marketing, de mai multi ani decat imi amintesc.

Niciodata n-am cerut un sfant.

Certificarile mele? Douazecisisase de ani de lupte grele, 26 de lectii de viata. 
Full- time in network marketing din 1991.

Am urme pe trup din cap pana in picioare de la experientele de viata din 
network marketing.

Am vazut tot ce era de vazut. De fiecare data cand o companie sau distribuitor 
explodeaza si dispare este din cauza lacomiei si al ego-ului. Fereste-te de 
lacomie si ego. Stai deoparte.

Oamenii pe care ii atragem nu au o problema cu lacomia sau cu ego-ul. Ei sunt 
oameni umili care doresc succesul.

Creierul tau nu merita mancare de caine 
(Nu te supara Fido)
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Exista un sot si o sotie care sunt in network marketing de 2 ani si n-au 
sponsorizat pe nimeni. I-am pregatit 7 spre 8 luni. Este de necrezut. Pot sa 
castige cupa de recrutori de varf in compania lor anul acesta. Ei sponsorizeaza 
10 spre 12 oameni lunar.

Au mers de la mintea la inima lor.

O sa ma auzi spunand ca asta e mult. Network marketing NU este o afacere 
de vanzari. Nu este cu siguranta o afacere unde tu trebuie sa gandesti.

Este o afacere unde trebuie sa ASCULTI. Este o afacere unde trebuie sa 
predai si sa fii mentor pentru ceilalti. Acesti soti nu vand nimic. Asta nu e 
doar un punct. Pe bune, ei NU vand nimic. Azi ei isi deschid inima celor care 
au nevoie de ajutor.

Ei sunt niste mentori gratuiti.  

Eu exist pentru a antrena si a fi un mentor pentru tine pe gratis. Nu pentru 
succesul meu.Ci pentru AL TAU! Succesul tau este un lucru minunat pentru mine. 
Daca te ajut sa-ti creez succesul atunci viitorul meu are singur grija de el.

Asa ca prima mea lectie de antrenament este sa te ajut sa-ti gasesti ÒDE CEÓ-
ul tau. Scrie-l. Testeaza-l mental.(Te va tine in momentele grele?)

Mai multe lucruri ajutatoare ca sa-ti identifici “DE CE”-ul:

• Ce inseamna familia pentru tine?
• Ce iti doresti pentru dezvoltarea personala?
• Ce doresti sa realizezi in viata?
• Ce te inspaimanta de moarte?
• Ce ar insemna pentru tine sa-i ajuti pe ceilalti sa-si schimbe viata? 
• Ce te entuziasmeaza in viata?
• Ce te enerveaza in viata?
• Ce ai dori sa daruiesti oamenilor pe care-i iubesti?
• Ce te face sa fii sensibil?

Fii serios - scrie-mi un email!

Este critic. Ai nevoie de un ÒDE CEÓ puternic care sa te tina in picioare in 
afacerea asta si sa ai succes.
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Asculta-ma. Asculta-ma. Ascuta-ma!!!!!!

Poate ca aberez. Dar dupa mine, nu este nimic in afacerea asta mai placut, 
stimulator emotional si care sa te satisfaca decat sa navighezi in epoca primitiva 
a psihicului, atacand frustrarile vechi, analizand e-uri adanci si nebune, placeri 
fara nici un rost, vise neimplinite si teluri neatinseÉsi toate lucrurile minunate 
care ne fac ceea ce suntem.

É si sa le ingenunchiezi pentru totdeauna si sa ajuti oamenii sa-si atinga 
ce-si doresc mai mult in viata!

Priveste. Tu ai fost EFECTUL acestui lucru destul timp. A venit timpul sa schimbi 
si sa O FOLOSESTI!

De fapt, un ÒDE CEÓ este ATIT de puternic, si l-am vazut lucrand grozav de atita 
timp incat nu ma pot abtine sa te ajut sa-ti gasesti ÒDE CEÓ-ul care te-ar 
conduceÉ

WOW! Devin foarte entuziasmat cand discut despre lucrul asta!

Asa ca atunci cand esti fericit cu “DE CE”-ul tau, 
trimite-mi-l si mie prin e-mail.

O sa discutam despre el.

Daca te pot ajuta sa-ti invingi demonii si sa decizi sa platesti pretul, atunci voi 
avea o parere buna despre mine.

Unii oameni ma consuma!

Pe de alta parte, ma scoate din sarite sa lucrez cu oamenii care mai apoi 
abandoneaza. Eu o iau personal. Ma inteb:Ó Ce as putea eu face pentru ca 
asta sa nu se intample?Ó

Raspunsul pe care-l primesc?ÓAsigura-te ca au un ÒDE CEÓ si ca are valoarea 
de 99.9 %!"
Ce te-ar motiva sa te dai jos de pe canapea? Ce te-ar motiva sa-ti inchizi TV-
ul? Ce te-ar motiva sa suni o persoana care ti-a cerut mai multe informatii 
despre afacerea ta?

Asa ca intrebarea mea este ÓCat de motivat esti tu?Ó
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Mentorandu-i pe ceilalti da un sens si un rost vietii mele. Ma conduce. 
Pentru “DE CE”-ul meu personal am nevoie ca stiu cat de motivat esti tu 

ca sa faci orice ar trebui sa ai succes.

Primul pas e sa-ti scrii ÒDE CEÓ-ul tau personal si daca nu vrei sa platesti pretul 
asta as vrea sa stiu pentru ca sa-mi petrec timpul cu cineva care ar dori.

Este biscuitul tau prajit?

Priveste. Nu vreau sa urlu. Dar trebuie sa fii atent aici!!!

Enumera 3 motive pentru care consideri ca tu trebuie sa ai succes. Asta nu este 
un exercitiu namby- pamby, theety-weety diletant, exercitiu pentru papusica 
Barbie. Asta este viata reala. Daca nu o poti face imediat atunci stai in fata 
hartiei albe pana o sa poti.

Scrie cele 3 motive si trimite-mi-le pe 
email:

O sa fiu franc. Daca nu faci asta inseamna ca biscuitul tau nu e copt! O sa 
abandonezi atit de repede incat o sa ti se invarta capul.

Fara un ÒDE CEÓ? Nu ai nici o speranta!
Nouazeci la suta din oamenii care-si deschid o afacere nu-si scriu motivele. 
Asa ca daca tu o faci, este un indicator foarte foarte foarte bun.

Asa ca scrie-ti motivele si fa-le BUNE!

Numai tu stii daca sunt suficient de bune pentru tine. Scrie trei si apoi 
gandeste-te la mai multe. Fa-le mai mari.

Lucreaza asupra lor pana zici: ÒLa naibal!! ASTA este!Ó 
De abia atunci esti pregatit pentru afacere!
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#3

O mare surpriza in 
cercetare

Oportunitatea poarta un nas si o 
mustata falsa

Citeam o carte din 1980. Nu-mi amintesc titlul dar era vorba despre noroc. De ce 
au oamenii noroc? Cum se intampla sa ai noroc? Poate fi identificata o cauza? 
Ce-i face diferiti pe cei cu noroc fata de cei fara noroc?

Piciorus de iepure, careva?

Autorul a vorbit cu o multime de oameni, cu cei ce se considerau norocosi si cu 
cei care nu. El a aflat ce s-a intamplat in vietile lor, si a catalogat evenimentele 
care au produs noroc.

Si s-a uitat la diferentele si similitudinile oamenilor carora le-a luat interviul si 
a ajuns la o concluzie.

Concluzia lui a fost o revelatie pentru mine. Norocul nu este intamplator.

Este rezultatul a ceea ce numea el panza de paianjen.

Oamenii care-si creaza retele tind a deveni norocosi. Oamenii care nu si le  
construiesc tind sa nu aiba noroc.

Cu alte cuvinte É cu cat mai multe contacte faci in viata É cu cat mai multe 
relatii iti creezi É cu cat arzi mai putine poduri É cu cat mai mare e universul 
cu oameni pozitivi care te inconjoara si au sentimente pozitive fata de tine É 
cu cat mai multi oameni pe care ii ajuti É cu atat mai mari sanse ai sa fii 
norocos.

Asta era fascinant. Cea mai tare concluzie pentru mine a fost: TU iti 
controlezi norocul!
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Cum sa prinzi muste

Nu este fascinant? Ca sa fii norocos nu trebuie decat sa creezi linii catre 
oamenii de aici sau de pretutindeni.

Nu are concluzia aceasta o logica perfecta? Cu cat mai multe contacte ai, cu atit 
tu vei fi la locul si timpul potrivit. Cu alte cuvinte, cand unul din contactele tale 
da peste o oportunitate grozava, sunt sanse mari ca sa te sune.
Dar daca nu-ti faci contacte, nu vei auzi niciodata despre oportunitate. Si daca 
nu-ti faci din crearea de retele un hobby sistematic pe viata atunci sansele vor fi 
ca sa faci parte din categoria de oameni care sufera in decursul vietii de ghinion.

Asa ca , construieste-ti reteaua in mod continuu, si iti vei mari sansele 
sa fii in calea lucrurilor bune cand ele se vor intampla.

Este o vorba din batrini:Ó Cu cat lucrez mai mult, cu atit devin mai norocosÓ. 
Este adevarata. Mai ales cand lucrezi sa-ti creezi retele de relatii.

Linda si cu mine ne-am implicat in MLM din 1978, si ne-am dedicat tot 
timpul din 1991. Ne-am creat prieteni pe viata si ne-am asigurat un venit 
bun.

In timpul asta am vazut schimbari majore in industria MLM.

Da-le prospectiilor tai o mascota

Dar oamenii nu s-au schimbat absolut deloc.

Ei in continuare isi doresc sa fie iubiti. Ei doresc pasiune in viata personala si 
profesionala. Ei isi doresc satisfactii, sanatate, securitate si realizari, libertate, 
distractie, incredere si independenta financiara.

Oamenii isi doresc lucrurile astea de mii de ani si si le vor dori o mii de ani 
de acum incolo.

Greselile pe care le-am vazut la oamenii din afacerea asta ma uimesc. Directia 
proasta in care merg si munca in zadar pe care o fac.
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Daca-ti doresti fericire, noroc si impliniri in viata ta, daca-ti doresti o 
viata presarata cu noroc, atunci trebuie sa-ti creezi relatii, relatii 
interumane. Pentru a face asta trebuie sa studiezi oamenii si sa-i 
intelegi. Daca faci asta, oportunitatile care iti vor fi prezentate vor fi 
infinite.

Si acum sunt destui care doresc aceste lucruriÉdar ei studiaza tarina luata de 
sub piatra calugarului in halat alb la miezul noptii in a saptea zi dupa luna 
plina.

Hei! Tu chiar ai nevoie de un produs remarcabil in afacerea asta.

Dar produsul in sine nu e magic.

Magic esti TU.

Omul care a ingenunchiat IBM

Si trebuie sa-ti spun: Ma ingrijoreaza viitorul tau. Tine foarte bine cont de asta:  

• Marile companii inghit companiile mici. Joburile bine platite  din SUA merg in 
India. Tehnologiile se schimba peste noapte. Produsele vin si pleaca. 
Industrii intregi devin istorie.

• Uniunea sovieticaÑuna dintre cele doua super-puteri mondiale acum cativa 
ani, a disparut complet.

• Nu foarte de demult, IBM era ÒMarele AlbastruÓ, cea mai tare companie 
americana care gandea spre viitor, cu sute si mii de angajati, invincibila. 
Astazi, un singur tip, Michael Dell, vinde mai multe calculatoare decat 
IBM.

• Companiile iti taie beneficiile si orele tale de lucru. HMO-urile isi schimba 
termenii si livrarile. Securitatea sociala si sanatatea sunt sub un stres 
permanent de cand Baby Boomerii incep sa atinga varsta de pensionare. 
Grupurile de interes/lobby cer guvernului SA FACA CEVA!

Cat de predictibil e viitorul TAU?

Ce te faci daca te trezesti fara job, fara venit, cu o droaie de facturi, cu o 
familie ce nu o mai poti hrani, cu o presiune crescanda si cu speranta 
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spulberata?

Cum vei face tu si familia ta fata la asa ceva?

Nu spune ca nu o sa ti se intample. S-a intamplat la o multime de lume in 
ultimii 20 de ani.

Si daca asta se va intampla stii ce ar spune legea lui Murphy? 

ÒNimic nu este atat de rau incat sa nu se poata inrautati!Ó

Solutia ta cea mai buna si ieftina

In opinia mea, cea mai buna si cea mai ieftina solutie si care are si sanse sa 
functioneze este sa studiezi oamenii. Studiaza oamenii si foloseste-ti concluziile 
pentru a-ti crea panza de paianjen acum!!

Bineinteles, nu exista nici o garantie in fata unei catastrofe. Dar cea mai buna 
protectie este sa-ti creezi o retea imensa de oameni pe care i-ai ajutat si care 
nutresc sentimente de recunostiinta fata de tine si-ti sunt loiali.

Noi te putem ajuta sa faci asta. Crearea acestei retelei imense ne-au dat 
noua, mie si lui Linda, tot ce ne-am dorit in viata.

Am scris aceasta carte pentru ca iubim network marketingul si ne-am simtit 
indatorati sa dam si noi ceva inapoi acestei industrii.

Invata ce sa faci. Dupa care construieste-o odata, construieste-o cum trebuie,ai 
grija de ea si intretine-o, si va dura si te va sustine o viata intreaga.

Vestile proaste

Este ironic.

• Cuvintele ne asalteaza zilnic din toate directiile.

Dar oamenii vorbesc din ce in ce mai rar intre ei.

• Putem sa-i numim pe toti cei care apar in ÒFriends.Ó

Dar nu putem sa numim familia care locuieste la doua usi de noi.
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Oamenii cer:ÓCare e partea mea?"

Si ei devin cinici referitor la oameni atunci cand, de exemplu, sunt pe sosea, 
nimeni nu opreste sa-i ajute macar la o pana. 

Marile ziare si TV-ul fac reclama jurand ca-i adevarata. 

Dar adevarul este cistigand un premiu Pulitzer care justifica 
orice minciuna.

Marile corporatii cheltuie o avere pe planificari si coordonare.

Dar foarte multi ar adera la un cult inainte de a cheltui o centima pe 
natura umana.

Cei ce se considera guru in marketingul direct numesc network 
marketingul o escrocherie.

Si acum, daca ai fi o musca pe perete si i-ai asculta cand se intalnesc, 
ai auzi glume despre cat de idioti sunt clientii lor si cat de usor e sa tunzi 
turma asta de oi.

Daca vrei sa tunzi oi, atunci esti in locul nepotrivit.

Daca vrei sa stai jos, sa nu faci nimic, sa te imbogatesti, sa astepti ca noi sa 
facem treaba pentru tine, atunci nu sunt tipul pentru tine.

Vestile bune

Vestea buna este ca miile de vesti proaste iti creaza o oportunitate 
imensa pentru tine. AcumÉchiar trebuie sa-ti doresti sa-i ajuti pe 
ceilalti.
Nu poti sa te prefaci. Sau ai darul asta sau nu-l ai. Oamenii stiu. Adevarata grija 
fata de ceilalti inlatura barierele. Asa cum spunea Zig Ziglar, ÒPoti avea ce iti 
doresti in viata daca ajuti suficienti oameni sa obtina ceea ce-si doresc ei.Ó

Increderea este sentimentul de baza din network marketing. 
Trebuie sa-l meriti. Vine din obiceiul constant de a face ce e mai 
bine pentru oamenii tai.

Asa ca pe primul plan, trebuie sa ajuti oamenii. Trebuie sa devii foarte bun in a-
ti crea relatii interpersonale.
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Noi te putem ajuta. Cartea asta este un bun inceput in a invata asta.

Deciziile luate cu ÒinimaÓ vs. deciziile 
luate cu ÒcapulÓ

 
Deciziile luate cu ÒinimaÓ merg mai profund si dureaza mai mult decat cele luate 
cu ÒcapulÓ. Relatiile in marketingul direct, bazate pe bani si produs dispar in 
momentul in care un competitor face un upgrade pe un produs sau micsoreaza 
pretul.

Dar obiceiurile din network marketing, bazate pe motivatii inalte si pe relatii 
emotionale sunt mai greu de distrus.

Daca doresti sa inspiri oamenii sa invete, sa se dezvolte, sa creasca, 
sa aiba success si sa fie ceea ce isi doresc, atunci noi suntem aici ca 
sa te ajutam.

In sfirsit, trebuie sa ai sau sa-ti dezvolti propriile tale abilitati si cunostiinte. 
Si nu conteaza ce aduce viitorul, atita timp cat ai aptitudini interumane si 
cunostiinte, venitul tau este mai mult decat in siguranta.

Daca ti-ai creat reteaua, si te-ai purtat bine cu oameniiÉatunci,daca ceva 
neprevazut apare si-ti ruineaza afacerea, oamenii te vor calauzi la una noua.

Asta inseamna securitate.
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#4

Intra in partea ÒAdanca 
si mlastinoasaÓ din MLM

Network Marketing NU este ceea ce 
iti spun ei 

Marketingul direct este un joc de numere.

Network marketing-ul (MLM) este un joc de relatii.

Acolo unde nu merge Network Marketing-ul este pentru ca sunt ÒpinguiniÓ din 
direct marketing care vin si spun ca MLM-ul este doar un Òjoc de numereÓ.

Indoctrinati de acesti oameni o sa taiati partea cu relatiile interumane din 
afacere.

Dar relatiile interumane reprezinta procesul.
Asta inseamna de fapt network marketing-ul.

Network marketing-ul NU este doar un joc de numere. Oamenii sunt oameni, 
nu numere. Ei au scopuri, vise si dorinte. Ei sunt mame, tati, surori, frati, 
matusi, unchi, nepoti, veri, bunici pentru cei care-i iubesc.

Gunoiul Òjocul numerelorÓ invata oamenii sa devina recrutori si nu sponsori. 
Recruteaza, recruteaza, recruteaza, numere, numere, numere.

Cutitul in inima

Un recrutor nu stie niciodata ÒDE CEÓ-ul oamenilor pe care ar trebui sa-i 
sponsorizeze.Sau visele, scopurile, sau numele sotiei sau al copiilor. Este 
vorba doar despre numere.

Produsele vin si pleaca. Companiile vin si pleaca. 
Panza ta de paianjen, daca ai construit-o corect, si 
daca o tratezi cum se cuvine, va dura o vesnicie.

Daca o tratezi doar ca pe o alta sursa de venit, in stilul marketingului direct, 
schimbi profitul pe termen lung pentru cel pe termen scurt.
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Eu in mod clar nu fortez pe nimeni sa adere. Asta ii innebuneste pe cei din 
marketingul direct.Dar in  network marketing, asta este un cutit in inima sa-l 
presezi pe cineva sa  semneze.

De ce?

Pentru ca daca i-ai presat sa semneze, atunci in fiecare luna va trebui sa-i 
presezi sa-si faca treaba, oricare ar fi ea.

Ei trebuie sa se vanda singuri. Cand ei vad ca ceea ce tu le oferi este valid si 
puternic in ceea ce inseamna antrenamentul, mentorizarea, oportunitatea ta, 
produsele, serviciile, sistemul, modul de lucru din fata si din spate, conferintele 
telefonice 3-way, atunci ei se vor vinde singuri.

Sunt mii de modalitati in a crea o afacere de network marketing.

Dar exista doar un singur mod de a-ti crea reteaua de paianjen pentru 
un succes indelungat pe viata. Si asta inseamna sa-ti creezi relatiile. 
Pentru a putea face asta va trebui sa devii un mentor cu o inima de 
servitor. Atunci cand o vei face, oamenii te vor ruga sa-i sponsorizezi in 
afacere.

Uite. Nu e nimic gresit in marketingul direct. Dar este ceea ce este.

Hai sa discutam despre marketingul direct pentru un minut si de ce ii atrage pe 
multi.

Ai ceva ulei WD-40 pentru gratar?

Cei ce lucreaza in marketingul direct vand produse direct consumatorilor. Ei sunt 
telemarketer, oameni care lucreaza prin comenzi postale, oameni care se 
intalnesc fata-in-fata, cei care vand pe internetÉ si oamenii care detin 
companiile si care le fac pe toate.

Cei ce lucreaza in marketingul direct isi masoara productivitatea in cifre. Ei vor 
mai mare, mai rapid si mai sus. Cumpara sau da-te la o parte din drum.  
ÓUrmatorul!Ó.

Pentru cei din marketingul direct, marketingul bazat pe relatiile interumane au o 
valoare nesemnificativa. Ei cerceteaza si discuta cum sa automatizeze crearea 
relatiillor astora
Relatii automatizate!!?

 Hey! Ai vazut vreodata un gratar "novelty" T-bone ? Arata 100% real dar e 
din plastic.
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Daca vrei si te atrag relatiile "novelty" atunci network marketingul nu este 
pentru tine.
Vorbind de relatiile ÒnoveltyÓ  É

Doua modalitati de a evita ca urmatoarea 
ta nevasta sa ceara un contract pre-nuptial

Prima cale e cea mai simpla: nu incepe o afacere de acasa. Dar daca ai niste 
relatii bune, o afacere de acasa te poate salta la un nivel urmator unde ai mai 
mult timp liber de petrecut cu familia si venitul pe care ti-l doresti.

Am vazut treaba asta atit de des in MLM si cu siguranta a functionat pentru mine 
si Linda.

Dar am vazut si cazuri unde succesul era Òbomboana de pe colivaÓ intr-o 
casatorie chinuita. Unul sau celalalt dintre soti vedeau in succesul MLM sansa 
ca sa-si gaseasca pe altcineva.

Din pacate… chiar frecvent…. afacerea lor se darima. Viata isi cere 
pretul.

A doua cale ca sa eviti un contract pre-nuptial cu urmatoarea ta sotie este sa 
semnezi cu unul din marketingul direct. Atunci cand vin ei in MLM, motto-ul lor 
este Òrecruteaza, recruteaza, recruteaza, vinde, vinde, vinde.Ó Si ei iti vand o 
multime de materiale promotionale care sa te ÒajuteÓ sa recrutezi oameni sau 
sa vinzi produse.

 Iti vei epuiza cartea de credit si-ti vei goli contul de debit.
 
  In final, cand divortul tau este garantat, nu vei mai avea nici un bun pentru care     
  sa-ti faci grijiÉ. asta daca cumva vei mai gasi vreo nebuna care sa se marite cu  
  tine.
De ce ai tu nevoie este un antrenament in crearea relatiilor interumane.
Treaba asta este inexistenta la cei din direct marketing.

Network marketing este un joc de relatii.

MLM este o afacere de relatii. Nu este o afacere de vanzari. Nu este o afacere in 
care vinzi direct/direct marketing. Este tu si cu mine lucrand impreuna pentru a 
crea un efect mai mare decat suma fiecaruia din noi in parte.

De exemplu É
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1978 Ð Viziunea globala care mi-a intors 
viata cu susul in jos

La inceputul anilor 1970 am invatat meseria de tamplar si am avut propria mea 
afacere de constructii, construind case. Intr-o seara, prin 1978, un gentleman a 
venit la noi acasa si mi-a spus un lucru care mi-a atras atentia.

El m-a intrebat ÒMichael, ce-ar fi daca eu ti-as arata cum sa construiesti casele 
astea pe bani mai putiniÉ si casele astea sa-ti plateasca bani inapoi, constant, 
tot restul vietii? Chiar daca abandonezi sa mai construiesti case cec-urile vor 
continua sa-ti vina.Ó

Am spus ÓOmule, asta ar fi nemaipomenit. Cum ar fi posibil?"

Si el a spus: ÒEi bine, exista o oportunitate care iti creaza un venit rezidual asa 
cum ti l-am prezentat. Muncesti din greu acum si-ti creezi o casuta postala in 
care iti vor intra bani si dupa ce n-o sa mai muncesti."

Asta a fost prima data cand am auzit de network marketing. Mi-am petrecut 7 
ani spetindu-ma lucrand sa-mi construiesc afacerea de constructii. Ideea de a fi 
platit si in viitor pentru o munca pe care o fac azi chiar mi-a captat atentia.

Adevarul real din Network Marketing

Si el spuse: Órealitatea este ca TU ai facut network marketing, vorbind, facandu-
ti reclama, in fiecare zi incepind de la virsta de 5 ani. Tu le-ai spus parintilor tai 
ce pantofi vrei, ce cereale favorite ai, ce tricouri vrei, manusi de baseball, carti, 
filme, restaurante si tot felul de lucruri. Tu ai inceput sa promovezi de cand aveai 
5 ani. Dar n-ai fost niciodat platit pentru asta.

"Cu compania mea iti vei putea incasa cec-ul.Ó

Asa ca Linda si cu mine ne-am uitat la ceea ce fac ei. Am aderat la oportunitatea 
aceea. Si compania aceea a fost cumparata de o alta companie care exista si in 
ziua de azi.

Si chiar primim cec-uri de la o afacere pe care am facut-o acum 25 
de ani! Nu este asta incredibil?

Acum, ASTA e o panza de paianjen!
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Daca-ti doresti sa creezi genul asta de situtie punctul de la care ar trebui sa 
pornesti este crearea relatiilor. Eu o sa te ajut. Un individ total retras/izolat dar 
care chiar isi doreste asta, ar putea deveni chiar bun in Network Marketing.

Cum?

Invata despre oameni. Studiaza oamenii. Creaza-ti panza de paianjen. 
Construieste-o corect. Construieste-o o data. Fii mentor pentru contactele tale si 
sfatuieste-i sa faca la fel. Daca tii la ea atunci va dura o vesnicie indiferent de ce 
alte oportunitati apar sau dispar.

Dar trebuie sa tii minte asta:

Juramintul cercetasului

Angajamentul tau trebuie sa fie pentru binele oamenilor tai, nu pentru profitul tau 
personal.

Pentru majoritatea celor din direct marketing, angajamentul #1 este profitul 
personal. Asta nu este nici bine nici rau. Este doar direct marketing. Efectul prost 
este ca majoritatea vor vinde absolut orice fara ca macar sa fi testat ei insasi 
produsele sau serviciile (asa cum fac, de exemplu, majoritatea afiliatilor care 
activeaza online).

Cand cei din network marketing vor face asta, increderea si loialitatea dispar. 
Reteaua ta se va dezintegra. Nu vei avea nici o speranta.

Mentorul meu Ð Cel mai briliant merketer pe care-l stiu É

… Este Tom “Big Al” Schreiter. Si sa-ti spun si de ce.

El calatoreste in jurul lumii pentru cele 2-3 ore ale seminariilor sale. Pentru a 
plati costurile de inchiriere a salii cere cateodata 5 dolari. Cateodata e chiar 
gratuit.

De ce face asta?

Pentru ca el insusi este proprietarul unei companii de network marketing. Si 
cand se duce in Tampa, Florida, el are de obicei 2 sau 3 lideri din companie cu 
care se intalneste. Ii scoate la cina. Le plateste el pranzul. Isi construieste o 
relatie cu ei. Da mina cu ei.
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Nu vei scoate in vecii vecilor vreun ban din portofel cand esti in jurul lui Tom 
Schreiter. Iti va plati el pranzul si cina. Daca se intalnesc 20 de oameni, ii va 
cinsti pe fiecare in parte.

Asta nu a fost niciodata un joc de numere pentru Tom Schreiter. El isi 
construieste relatiile astea pentru ca stie un secret din network 
marketing.

Odata in istoria companiei tale ei vor pune niste etichete pe produsele rebut.
Produsele vor fi returnate, dintr-un motiv sau altul, pentru ca oamenii conduc 
afacerea. Sunt imperfectiuni. El stie asta.

 
Asa ca isi creaza relatiile cu acesti oameni pentru ca atunci cand apare un retur, 
sau primesti cec-ul cu intarziere, sau ti se intorc niste produseÉ el stie ca nu 
vei abandona. Nu vei abandona pentru ca ai o relatie cu el. El se asigura de 
asta cu fiecare in parte.

Noi o facem prin conferintele telefonice de mentorat. Secretul network 
marketingului este pastrare, pastrare, pastrare, pastrare.

Pastreaza-ti oamenii sau vei muri!

Pentru a avea o sansa sa-ti creezi relatiile si sa ti le pastrezi va 
trebui:

1. Alege-ti o companie cu produse consumabile care chiar fac o diferenta in 
viata oamenilor tai sau in cea a celora pe care-i iubesti. 
Network marketing este o afacere bazata pe relatii si este in acelasi 
timp o afacere bazata pe CERTIFICARI/RECOMANDARI. Pentru ca oamenii 
tai  sa aiba succes cand fac reclama verbala, ei au nevoie de o certificare 
puternica a produselor care le plac.

2. Ofera valoare consumatorului final ( si valoarea pe care le-o oferi sa fie 
mai mare decat cea a produsului), care-ti va permite sa-ti construiesti un 
venit atractiv.

3.Incepe sa-ti cunosti oamenii. Invata ce isi doresc cu adevarat. Ajuta-i sa-si 
formuzele ÒDE CEÓ-ul lor. Fa tot ce-ti sta in putinta sa-i faci sa se simta pretuiti si 
insemnati si asa iti vor deveni loiali. Acorda-le atentie personala, respectul si 
admiratia pe care o merita.

Daca oamenii tai te vor vedea ca un geniu in direct marketing, atunci vei fi 
pierdut in spatiu.

Daca ei te vor percepe ca pe un prieten special si de incredere si 
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ca pe un confident, atunci esti pe drumul cel bun.

Bineinteles ca sunt si marketeri directi care fac treaba buna:

Joyce Clyde Hall a pornit din saracie si a creat felicitarile Hallmark. La inceputul 
anilor 1950 a inceput seria Hallmark Hall of Fame, cea mai lunga serie TV si cea 
mai buna serie dramatica. Showul a fost in mod constant unul bun.

Chiar si reclamele, numite in limbajul nostru comun ÒHallmark MomentsÓ Ð te 
ating la inima.

Hallmark a dovedit ca focusandu-te pe calitate, loialitate si creandu-ti relatii 
nu e numai cel mai bun lucru de facutÉ ci ca este si unul profitabil.

MLM-ul este o parada in miscare

Oamenii adera. Oamenii abandoneaza. Unii nu incep nici macar odata. Ei 
renunta dupa ce semneaza aplicatia de adeziune.

Tu iti doresti oameni pe care sa-i poti antrena si cu o puternica dorinta si etica 
in lucru. Ei iti vor construi afacerea. Ii vei recunoaste pentru ca isi ridica miinile 
si iti spun cine sunt. Ei o sa-ti trimita ÒDE CEÓ-ul lor. Dupa care tu le vei fi 
mentor si ei vor deveni parte din panza ta de paianjen.

AcumÉ nu poti trata oamenii precum numerele. Dar cu cat vorbesti cu mai 
multi, cu atit ai o sansa mai mare ca sa dai peste unul care deja are o retea de 
mii si care sa-ti asigure un venit mare lunar. Asta se intampla cand lucrezi in 
afacerea asta.

Stiai ca majoritatea americanilor in 
vasta de 65 de ani sunt net pe minus? 

Tu si cu mine putem schimba asta.

Direct marketerii NICIODATA nu-i vor ajuta.

Singura persoana cu care sa-ti petreci timpul

Dar tu si cu mine putem cu siguranta sa ajutam cativaÉpe cei care ne spun 
ca au nevoie de ajutorul nostru. Nu este sarcina ta sa-i vinezi. 
Tu cauti o persoana care te cauta.

Cand ii gasesti, fi mentorul lor si antreneaza-i sa-si creeze propia retea. 
Aceia sunt oamenii care iti vor intoarce increderea si loialitatea si care fac 
din afacerea asta una minunata.

© Copyright Mentoringforfree.com. Ð All Rights Reserved



43

#5

 Faceti singurul 
lucru care conteaza !

 

10 greseli pe care toata lumea le face cand vinde humburgheri

Haideti sa zicem ca tu si eu deschidem restaurante fast-food. Si facem un pariu 
despre cine poate vinde cei mai multi hamburgheri.  

Care sunt cele mai multe avantaje care sa te ajute sa castigi pariul 
nostru?

Vrei Grade A Angus Negru de vaca? 

Seminte de susan? 

Vrei un burger cu legume pentru vegetarieni? 

Cei mai buni cartofi prajiti? 

Ambianta? O atmosfera unde oamenilor le place sa vina? 

Sau poate scaune necomfortabileÉunde mananca si ies afara in graba? 

Un loc de joaca pentru copii?  

Cele mai mici preturi? Vrei asta, de asemenea?  

Esti o prajitura dificila. Asta este sigur. 

Dar este OK. Facut, facut, facut, facut, facut, facut, facut, facut si iar facut!

Ce este asta? Zici ca eu te retin?

Vrei cea mai buna locatie, de asemenea? 

Oh. Dumnezeul meu! Ma omori aici!

OK, bine . Obtii cel mai aglomerat drum din oras. 
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Ce conteaza este  faptul ca, iti voi da totul!
Orice avantaj pe care il vrei, il vei obtine!

Satisfacut? 

Este cat se poate de bine pentru tine.

Eu insa, vreau numai un singur avantaj. Si daca tu mi-l dai mie, cand se vand 
humburgheri, eu voi biciui pantaloni tai. 

Singurul avantaj pe care il vreau este … un MOB DE OAMENI 
INFOMETATI! 

Ai o multime de teme de facut deseara!

MLM, un concept unde  vad oameni tot timpul cum studiaza, studiaza, studiaza, 
cerceteaza, cerceteaza, cerceteazaÉ sa gaseasca produsul perfect. Uni isi petrec 
luni sau chiar ANI pregatindu-se sa FACA ceva!

Suna a nebunie, cunosc . Dar va jur, este adevarat . 

Cert este, ca exista o TONA de produse in lumea MLM dintre care 90% sunt bune, 
sau cele mai bune. Si chiar daca tu ai 91% produse bune sau 96% produse bune 
nu conteza daca tu ai success sau nu. 

Deci alege un produs bun. AZI!!

Apoi petreceti timpul studind oamenii… invata cum sa gasesti oameni 
LIHNITI dupa ce le oferi. 

Ce vor distribuitorii si clientii tai cel mai mult? 

Cum ii conduc  dorintele lor la o decizie de cumparare? 

Ce le aprinde scanteia  cand privesc catre o noua oportunitate?  Ce ii face pe ei sa 
revina  si sa aleaga  o astfel de oportunitate? 

Ce crezi ca le-ar sari in ochi? É.Produsul promovat de tine  sau planul tau de 
compensatie? 

Retine: MLM  este in primul rand si inainte de toate o afacere cu oameni. 

Punct. 
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Suntem doar eu si cu tine, impreuna creand un efect mult mai bun decat suma 
componentelor din sistem. 

Este profitabil  pentru ca oamenii tai folosesc produsele tale. Si tu esti platit cand 
oamenii LOR folosesc produsele tale, in adancime pe cateva nivele. 

Invita un sofer de autobuz la prinz

Nu conteaza ce inveti in timpul vietii, nimic nu va fi mai valoros emotional sau 
financiar decat invatand despre oameni. 

Este onorabil sa-ti petreci timpul cu oameni pe care nu-i cunosti, care fac joburi 
pe care tu nu ai visat niciodata sa le faci, numai sa asculti la ei, sa afli despre ei, 
sa le pui intrebari.  

Eu nu vorbesc despre recrutare. Eu vorbesc despre relatii. 

Oricat timp iti petreci sa intelegi alti oameni si felul cum ei gandesc, vei fi rasplatit 
de multe ori in viitor. 

Lucreza destept  Ð Greseste inaintind

Daca ai putea munci 3 ani ca sa construiesti ceva care sa-ti aduca 50000$ pe 
luna, nu ai face asta decat sa contruiesti ceva care iti aduce pe luna numai 
5000$?  

Linda si eu am inceput in 1978, si numai Òam inaintat gresandÓ. Am muncit pana 
cand rotiile s-au blocat pentru un motiv sau altul. 

Apoi ne-am intors din nou.

A luat timp. Am gresit inaintind pana cand in final am gasit un mentor in 1991. 
Am descoperit pe cineva care a avut succes. I-am cumparat toate CD, cartile, etc 
pe care el le-a facut . 

Identifica punctul pasional al prospectilor tai 

Eu am invatat totul de la Tom ÒBig AlÓ Schreiter. Am intrat in sistem si am absorbit 
totul. 
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Am ascultat toate albumele lui in timp ce conduceam. Am facut o tona de notite in 
timp ce conduceam intre state. 

Nu m-am ciocnit niciodata. 

Intrebarea pe care am auzit-o repetat a fost, 

 “De ce uni oameni au success iar altii nu au niciodata?“

Si raspunsul care a venit tot de atitea ori a fost, oamenii de success au facut 
efortul sa inteleaga ce ii face pe oameni sa ticaie, sa bifezeÉ ce ii motiveza pe eiÉ 
de ce fac alegeriile pe care le fac. 

Astfel de intrebari  m-au condus catre studiul personalitatii.

400 de ani inainte de Isus Cristos, filozoful si fizicianul  grec Hipocrate a scris 
despre 4 tipuri de personalitati de baza. 

In 1921, Dr. Carl Jung a scris cea mai detaliata carte despre acest subiect. El a 
numit cele 4 tipuri de personalitati: sensibil, precaut, ganditor si intuitiv  

Florence Littauer mai tirziu le-a numit flegmatic, sanguin, melancolic si coleric.

De atunci multi altii au scris carti si au inregistrat casete pe acest subiect, 
inclusiv: 

• Michael O'Connor

• Kathryn Briggs

• Dr. Tony Alessandra

• Jim Cathcart

• Tim Lahaye

• Dr. Bernice McCarthy

• Jerry Clark

Multumiri tuturor celor care au contribuit la cunostiintele de baza despre tipurile 
de personalitati. 

Analiza si concluziile lor este baza trainingului mentorului nostru. 

Culorea succesului

Nu cunosc nici un alt subiect mai bun ca acesta care, cand este folosit corect 
poate avea un impact pozitiv asupra vietii tale si a afacerii tale. 
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Acest lucru  functioneaza. 

Unii oameni adorm cand le zici: flegmatic, sanguin, melancolic, colericÓ. Dar ei 
inteleg culorile. Si poti usor colora drumul tau catre success.  

Poti obtine intregul curs pregatitor  pe CD la :

  

Galbenii

Galbenii sunt 35% din populatie. Sunt asistente, profesori, muncitoriÉ Ei dau din 
inima. Ei nu au timp pentru ei pentru ca dau la toti. 

Galbenii au construit cele mai largi organizatii in network marketing É CAND sunt  
convinsi ca pot sa o faca. 

Cum sa sponsorizezi un Galben

Ca  sa colorezi drumul tau spre success trebuie sa inveti sa fii cameleon. 

Galbenii nu vor sa fie vanduti. Lor nu le plac vanzatorii care insista, agresivi. 

Cand vorbesti cu un galben, fii  un galben. Cauta pacea. Conteaza pe emotivitatea 
ta. 

Micsoreaza volumul. Galbenii vad emotivitatea pe invers cand incerci sa le vinzi.  
Nu spune unui galben cum se fac 10000$ pe luna, pentru ca ei se vor gandi exact 
invers. 

Viziteza-te cu ei. Sari peste afacere. Vorbeste despre familia lor, despre copii, 
vacanta lor. 

Galbenii nu pot munci cu planuri de compensatie in scari.

Ei sunt cei mai buni in orice tip de plan ÒinfinitÓ in care sunt platiti  sa munceasca 
profund, profund, profund. 
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Ei nu vor fi fericiti niciodata intr-un plan pe un singur nivel sau un plan in trepte 
unde pui 5 oameni pe linia ta la inceput, cu care ajungi la un anumit nivel in 
rezultate, dupa care pui alti 5 oameni pe acelasi nivel si asa mai departe. 

Sucesul in acest plan necesita ca tot  timpul tau sa fie petrecut pe 
recrutarea primului nivel. Aceasta nu functioneaza pentru Galbeni.

Industria MLM arata ca media unui network marketer de a sponsoriza oameni este 
2.7. 

Deci daca galbenul tau sponsorizeza 3 oameni si daca trebuie sa mearga cu 5 pe 
primul nivel, atunci ei nu vor avea rezultate. Dar daca ii lasi sa faca dupa ei,vor 
lasa 2 din cei trei, la primul nivel, iar pe al 3-lea l-ar pune dedesubt pe al doilea 
nivel. 

Iar media de sponsorizare a altor oameni este 3. 

Acum ai obtinut o retea. Si apoi aici si acolo ai obtinut un lider serios de afacere 
care sponsorizeza 8 din 10 oameni pe luna, si ai mai multi oameni in retea. Cand 
mai multi oameni muncesc impreuna tu obtii mai multa sinergie.  Deci ACEST  
plan de compensare functioneza bine pentru Galbeni . 

Albastrii

Albastrii Òvor sa aiba numai amuzamentÓ. Ei sunt 15% din populatie. Sunt 
intodeauna intr-o afacere de vanzare de orice tip. Ei sar din program in program 
cautand amuzament.  Acestia sunt cei mai creativi oameni de pe planeta.

Un albastru vede imediat partea importanta. Lor nu le trebuie si nu vor toate 
detaliile. 

Cum sa sponsorizezi un Albastru

Ei sunt precum galbeni in privinta planului de compensare. In acelasi plan de 
compensare ei pot merge adanc, sa creeze multe relatii si o multime de chestii 
care se intampla repede pentru ei.  Asta ii face pe ei fericiti si vor sta in busines. 

Cu un albastru vorbeste emotionat si fii emotionat. Vorbeste despre scufundari, 
zboruri, despre amuzament, delectare, haz.  Asta este ceea ce vor Ò Hei, cand ai 
sa ma intalnesti la aeroport voi purta o camasa  Hawaiana. Ma vei recunoaste. Voi 
purta o palarie mare si nostimaÓ. Asta este despre ce ei vor sa vorbeasca. 

Ei vor vorbi despre vacante si familie, dar cel mai mult ei vor sa vorbesca despre 
lucruri amuzante pe care sa le faca. 
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Verzii

Verzii sunt 35% din populatie. Ei sunt oameni analitici. Ei analizeza totul pana la 
moarte. Au pierdut milioane de dolari in oportunitati pentru ca ei au analizat prea 
mult. 

Verzii pot lua ideia Albastrilor la urmatorul nivel. Ei muncesc bine cu orice tip de  
plan de compensatie. Le place sa descopere bonusurile platite pe nivelele 3, 9 si 
12  lunar

Cum sa sponsorizezi un Verde

Verzii cred ca ei sunt cei mai destepti oameni de pe planeta. Cand vorbesti cu un 
VerdeÉ in 2-3 minute, vei stii ca ai de-a face cu un Verde. Ei vor TOATE detaliile. 

Nu intentiona sa le vinzi. Nici macar nu incerca. Ei trebuie sa se vanda singuri. Ei 
vor merge la site-ul web, vor asculta la conferintele telefonice. Apoi ei vor merge 
la urmatorul web site si la urmatorul link.  Daca ai 27 de linkuri pe website-ul tau, 
ei vor merge la  toate. Vor citi toate declaratiile, toate articolele, etc.   

Enunta toate cuvintele corect pentru un Verde. Nu vorbi prea repede. Nu vorbi 
prea incet. Fii inaintea lor. Da-le toate informatiile. Raspunde-le la toate 
intrebariile. Da-le mai multe site-uri sa citeasca.  

Daca ii suni intre timp ca sa raspunzi la intrebari, vor fi reci cu tine. 

Ei vad ca tu incerci sa-i fortezi.  Lasa-i pe Verzi sa analizeze informatia in liniste . 

Intr-o saptamina sau 2 sau 3, ei vor suna inapoi pentru mai multe informatii sau 
fiind gata sa inceapa. Ei se vand singuri cand au decis ca acesta este afacerea 
perfecta.  

Verzii vor sa hraneasca un Albastru elefant dintr-o singura mancare. Deci acesta 
este modul in care Verdele va construi afacerea. 

Rosii

Rosii sunt 15% din populatie. Sunt motivati si focusati de bani. Nu te deranja sa 
vorbesti cu ei despre familia  sau vacanta ta. Nu le pasa. 

Ei stiu ca daca tu esti casatorit, se presupune sa ai si copii. Daca ai copii se 
presupune ca mergi in vacanta. Sfirsit. Nu le vorbi despre asta. 
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Cum sa sponsorizezi un Rosu

Vor sa discute despre bani, bani, bani. 

Rosiilor le place planul de compensatie in trepte, treptat pentru ca ei cred ca 
Network marketingul este o afacere de vanzare. Pentru ei, este vanzare, vanzare, 
vanzare. Intre-un plan cu trepte, ei pot pune 5 oameni pe prima lor linie. Daca 
numai unul produce, ei nu se vor intoarce niciodata sa puna pe cineva sub ei. 
Cauta dupa producatori, cineva care sa construiasca, construiasca, construiasca. 

Rosul stie ca acea persoana productiva din primul grup de 5 loveste 50001$, ei 
vor renunta. Si Rosul aduce pragul de abandonare de la 15% la 5% , pentru ca 
10% merg la persoana care va costrui. 

Asta este bine pentru Rosu, pentru ca ei inteleg ca jobul lor este sa gaseasca alt 
Rosu si sa pastreze 5% retentie. 

Rosii sunt sefi, oameni  “get-the-job-done” “iau jobul si il si fac” sunt cei 
care toti in network marketing ii cauta . 

Dar este o falsitate. Rosii sunt doar 15% din populatie, si ei nu vor sa fie meditati, 
invatati.  Ei au cel mai mare ego. Ei comanda oamenii din jurul lor. Functioneaza 
in America, dar nu in network marketing. 

Cand un Rosu cere unui om sa aiba o conferinta telefonica, el il face pe om sa 
plece. 

Pe de alta parte Rosii sunt bine conectati.  Trebuie sa vrei sa sponsorizezi rosii 
pentru ca ei te vor pune in contact cu oameni cu putere. Ei cunosc propietari de 
afaceri, guvernatori, lideri, etc. 

Deci targheteaza Rosii. Dar nu indrzni sa crezi ca vei reusi sa-i inveti sau sa-i 
meditezi pe ei  sau sa le spui lor ce sa faca, pentru ca asta nu se va intampla. 

Lasa-i  sa o faca siguri. Tu nu ai nici o sansa, oricum.  

Dar network marketing nu este o afacere de vanzari. 

Este o afacere de invatare si meditare. 

Asta este ce am invatat  de la Tom "Big Al" Schreiter.

Cand gasesti oameni de success intr-un plan de compensatie in trepte cu un salt 
calitativ demn de luat in seama, acestia  sunt Rosii, oamenii care  se axeaza pe  
vanzari. 
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Dar cu acest plan , retentia este foarte mica. Daca recrutezi 100 de oameni intr-
un an, ei vor obtine doar mana stinga plina pina la sfirsitul anului.

Dar cu un Galben, daca ei au 100 de oameni in afacere, ei ii vor invata, medita. Ei 
vor munci adanc in organizatie si ei pot avea 60 sau 70 activi dupa un an .  

Saddam Hussein se intalneste cu Dr Phil

Fiecare om este un amestec de culori, avand diferite trasaturi de personalitate la 
timpuri diferite. Nu l-am intalnit niciodata pe Saddam Hussein, dar din ce am 
vazut, el pare un tip dragut Òvanzator greuÓ. Foarte rosu. Si foarte putin analitic, 
amuzant, iubitor, cu grija fata de oameni. 

Nu esti de accord? 

Presupunerea mea ar fi 75% Rosu, 12% Verde, 8% Albastru, 5% Galben. 

Deci ce s-ar putea intampla daca Saddam l-a intanit É. sa zicem pe Dr. Phil? 

Presupunerea mea pe Dr Phil este poate  40% Galben, 25% Rosu , 25% Albastru  
si 10%  Verde. 

Acea intalnire ar putea sa fie subiectul stirilor de la ora 11.  

Care este poanta? 

Ei bine, cand intalnesti si ASCULTI la oameni, capata  obiceiul de a gasi diferite 
culori in personalitatile lor. Foloseste indiciile despre care noi am discutat. 
Foloseste in fiecare zi tehnica ÒCulorilor Ó .  Trebuie facuta ca o a 2 natura. Iti 
garantez ca vei fi foarte bucuros de ce ai facut.  

Oportunitatea are picioare FOARTE lungi

O alta observatie este ca 85% din populatie (Albastrii, Verzi si Galbeni) fie 
muncesc cel mai bine sau muncesc foarte bine in network marketing cu planuri de 
compensatie care platesc adanc sau la infinit. Rosii (15%) sunt cel mai bine cu 
planurile cu un singur nivel, largime nelimitata.  
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Decide pentru tine singur, dar este intodeauna bine sa ai procentajele cat mai 
mult posibile in favoarea ta. 

Un concept care mi-a schimbat viata

Eu nu pot sa nu incep sa-ti spun cat de diferita e viata mea de cand  am invatat  
cum sa colorez  si sa muncesc cu fiecare din aceste personalitati. 

Poate cea mai mare schimbare este aceasta: sa colorezi aceste 
personalitati, tu trebuie sa ASCULTI la oameni! Si lucruri minunate par sa 
se intample cand asculti. 

Fiecare este un amestec din toate aceste culori. Personal, sunt 40% Albatru, 30% 
Rosu, 20% Verde  si 10% Galben. Dar eu am invatat sa fiu un cameleon ca sa 
tratez cu oamenii. 

Obisnuit de a fi cand am inceput un Verde (35% din populatie iti amintesti? ),  am 
vazut pe cineva caruia i-a luat o vesnicie sa ia o decizie. A analizat pana la 
moarte. 

M-au condus la nebunie. Deci É Nu am putut nici macar sa-i sun. 

Dar priveste astaÉ. Am pierdut 35% din prospecti! Si cand un verde se alatura, 
niciodata nu pleaca. Ei nu sunt ca Albastrii. Poti pune un Albastru in afacere 
deseara, dar nu vor face niciodata ceva. Nici macar nu isi vor activa afacerea. Ei 
numai se vor inregistra pentru ca ei au gandit ca ar avea distractie. Dar Albastrii, 
din nou, te vor pune in contact cu o multime de oameni buni. 

Deci cel mai mare secret pentru mine a fost sa invat ca network marketingul nu 
este o afacere de vanzari. 

Este  o afacere de invatare si meditare .
Fara indoiala Galbenii si Verzii sunt buni in MLM si ei sunt 70% din 

populatie.

Deci permite-le Galbeniilor si Verziilor sa cunoasca ca nu este vina lor. Cardurile 
au fost blocate impotriva lor in network marketing. Si Rosii povestesc tuturor tot 
timpul ca este o afacere de vanzare. Vanzare, vanzare, vanzare. 

Nu are NIMIC de-a face cu vanzarea. TOTUL are de-a face cu predarea, invatarea, 
meditarea oamenilor. 
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TU: Invingatorul-Robotiilor!

Aceasta tehnologie te va conecta cu cele mai adanci dorinte, nevoi si frica 
oamenilor cu care incerci sa creezi legaturi.  Nu va fi mult timp pana tu vei 
cunoaste acesti oameni mai bine decat se cunosc ei insusi. 

Faptul trist este ca cei mai multi oameni sunt absorbiti sa foloseasca acest curs pt 
ei. Este intr-adevar un NOROC absolut al celor care il fac. 

Cand asculti la oameni si le intelegi personalitatea lor, tu ai abilitatea sa-i 
ajuti sa se inspire spre maretie. Rasplatile pentru tine sunt de mai multe 
feluri nu numai financiare. 

Pe de alta parte, daca tot ce conteaza pentru tine esti TU, intr-adevar nu ai nici o 
rugaciune in aceasta afacere.

Pentru noi, invatarea acestor secrete a fost schimabarea vietii. 

Daca ti-ar placea sa inveti detalii complete despre recunoasterea si tratarea cu 
fiecare din aceste tipuri de personalitati, si daca ti-ar placea sa auzi EXACT ce noi 
spunem la telefon pentru fiecare tip , ia o copie din trainingul nostru pe CD  
“Color to Success” . 

Mergi la : 
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#6

Prospectii sunt 
precum  cutia cu 

ciocolata

Trei quiz –uri foarte revelatoare pentru tine :

  Gandesti ca un prospect ? 

Cateva lucruri chiar nu pot fi spuse mai bine. Acest prim articol este unul 
din ele. Este o bucata pe care am imprumutat-o de la Ed Thorpe care a 
scris: ÒThe Home Grown Biz Advocate EzineÓ. Poti sa-l vizitezi pe Ed la 
pagina de Internet http://www.lazydudepublishing.com . Articolul sau 
intr-adevar seteaza quiz-ul  nostru principal azi. Iata-l: 

Lectia lui Charles Schultz

De Edward Thorpe

Daca esti ca mine, probabil te-ai intrebat singur ÒHm ce fel de om sunt? Sunt o 
persoana buna, onesta, grijulie ?Ó etc. 

 Ce am obtinut  . . . 

Noi toti avem cateva idei despre cine suntem, esti de acord?  Pentru ca esti aici si 
nu ma cunosti pe mine inca, meriti sa stii ce tip de om sunt.  

Realmente, nu as putea sa-ti spun lucruri mai importante pentru mine, mai bine 
decat Charles Schultz, cel care a creat seriile de desene animate foarte mult iubite 
ÒPeanutsÓ. 

Ce urmeaza a fost scris de Charles Schultz si este despre cum vad viata in 
general. 

(De fapt, nu trebuie sa iei quiz care urmeaza. Numai citeste-l . Vei gasi 
esentialul.)  
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Filozofia lui Charles Schultz

1. Numeste 5 dintre cei mai sanatosi oameni din lume.
2. Numeste ultimi 5 castigatori de trofeu Heiman.
3. Numeste ultimile 5 castigatoare ale concursului Miss America. 
4. Numeste oricare 10 oameni care au castigat premiul Nobel sau Pulitzer.
5. Numeste ultima jumatate de duzina de castigatori Academy Award pentru 

cei mai buni actori. 
6. Numeste castigatorii ultimei decade din World Series. 

Cum ai facut? 

Faptul este ca niciunul din noi nu si-a aminit “stirile” de ieri. 

Acestea nu sunt realizari care conteaza pentru noi. Ei sunt cei mai buni in campul 
lor. Dar aplauzele mor. Premiile isi pierd luciul. 

Realizarile sunt uitate. Acoladele si certificatele sunt arse cu propietarii lor. 

Anatomia mintii unui prospect 

Iata un alt quiz. Verifica ce faci la aceasta : 

1. Listeaza cativa profesori care te-au ajutat in timpul scolii. 
2. Numeste 3 prieteni care te-au ajutat intr-o perioada dificila. 
3. Numeste 5 oameni care te-au invatat ceva valoros.
4. Gandeste-te la cativa oameni care te-au facut sa te simti apreciat si special. 
5. Gandeste-te la 5 oameni cu care ti-ai petrecut frumos timpul. 
6. Numeste jumatate de duzina de eroi ale caror povesti te-au inspirit. 

Mai usor? 

Lectia mare: 

Oamenii care fac o diferenta in viata ta nu sunt cei cu cele mai multe referinte, cu 
cei mai multi bani sau cu cele mai multe premii. 

 Ei sunt cei care le pasa.

Paseaza aceasta la oamenii care au facut o diferenta in viata ta. Si nu te ingrijora 
despre lumea care vine la sfirsit de zi. Este deja maine in Australia. 
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Scris de ÒPeanutsÓ creatorul, Charles Schultz . . . Acelasi barbat care nu a putut 
obtine jobul de cartonist la Corporatia Disney . . . 

Niste ÒsefiÓ la Disney i-au spus lui Charles ca si-a pierdut talentul si nu a fost 
creativ. 

Punctul cheie: Nu le permite altora sa te ÒetichetezeÓ. Urmeaza-i exemplul. 
Urmeaza-ti inima. Traieste viata pentru ÒTINEÓ.

Din nou, multumiri lui Ed Thorpe, cel care a publicat “The Home Grown 
Biz Advocate Ezine,” (http://www.lazydudepublishing.com) pentru acest 
minunat articol.

Acum este timpul pentru 

ÒGandeste precum un propectÓ Quiz pentru tine

Mentorul meu, Tom ÒBig AlÓ Schreiter, a calatorit in lume promovandu-si afacerea 
MLM. 

El a descoperit ce considera prospectii ca este cel mai important in decidera unei 
companii. 

Enumera acestea de la 1 la 10, de la cel mai important la cel mai putin important. 

Te incurajez puternic ca tu sa faci acest exercitiu. Va lua poate 5 minute. 

Apoi am sa-ti dau rapunsurile adevarate de la prospectii din jurul lumii. 

Si daca tu decoperi ca gandirea lor este radical diferita de gandirea ta É ei bine, 
asta ar putea explica o multime! 

Inca un lucru : #1 in acest chestionar a fost castigat de miscarile de 
pamant. Nu a fost nici macar inchis. Deci ar trebui sa fie intr-adevar usor 
pentru tine sa obtii #1 corect. 

Corect? 

OK. Hai sa o facem! 
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 Ia-ti creionul. Iata lista : 

• Literatura sau documentatia firmei

• Planul de marketing si castigurile 

• Trainingul furnizat 

• Cine a dat prezentarea 

• Produsul 

• Experienta de conducere a firmei 

• Suportul sposorului 

• Imaginea firmei 

• Kitul de vinzari furnizat 

• Fiind primul in aria ta 

Acum numai listeaza acestea de la 1 la 10, de la cel mai important la cel mai putin 
important, din punctul de vedere al prospectului. 

Executa asta acum. 

Intrebarea cheie este: Gandesti ca un prospect? 
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NU, NU, NU!

Nu te uita pana nu ti-ai enumerat lista ta!
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OK. #1, si a cistigat printr-o alunecare de pamant:

1. Cine da prezentarea?

Este asta o supriza?  Este despre TINE. Oamenii se alatura oameniilor, ei nu se 
alatura firmelor .

Deci cel mai important element la prospecti este  Òcine da prezentarea?Ó 

Din nou, asta este din punctul de vedere al prospectului. Poate pentru noi este 
mai important sa cunoastem numele firmei, de cat timp sunt in afacere, cine este 
fondatorul, si asa mai departe. 

Dar prospectul vrea sa stie exact cine da prezentarea. Aceasta este o afacere a 
oamenilor. Cand tie iti pasa de oameni, ei conteaza pe asta. 

2. Suportul sponsorului

Inapoi la TINE din nou, al doilea factor important, din nou o alunecare de pamant. 

Prospectii trebuie sa stie daca tu le vei fi de ajutor. Si sponsorii vor fi de ajutor? 

 Deci numarul 1 este, oamenii se alatura oamenilorÉ dar #2 este destul de mult 
asemanator. Ei vor sa stie daca ei pot sa o faca. Si categoric nu ne alaturam cuiva 
daca nu ne place, pentru ca apoi trebuie sa muncim cu ei. 

3. Trainingul furnizat

Priveste la asta! Ei chiar nu se ingrijoreza despre banii inca, noi nu am discutat 
despre firma, noi inca vorbim despre TINE. #3 este despre tine din nou. Aveti o 
conferinta telefonica la care noi sa ne conectam? Aveti niste sisteme care sa ne 
ajute pe noi sa avem success? Aveti training? Esti un sponsor bun? Ma vei ajuta? 

Multi oameni nu sunt siguri daca ei pot face asta. Poate este prima lor expunere la 
network marketing. Dar ei vor sa stie ca vor fi invatati de cineva care este bun, 
care le creste nivelul de credibilitate. 

Un lucru fac cand vorbesc cu oamenii mei, cand muncesc cu cineva sau cand 
sponsorizez pe cineva: eu le spun lor - te rog, te rog, asculta la acest CD specific 
sau citeste aceasta carte. Si le mai spun - te rog nu vorbi cu nimeni despre asta. 
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Eu nu vreau ca tu sa mergi si sa incerci sa vinzi prietenilor si familiei tale.
Permite-mi sa muncesc cu tine, sa te ajut sa fii educat in acest business.

Noi vom munci impreuna ca sa ai success.
 Deci este critic ca tu sa ajuti acea persoana si sa le dai lor trainingul de care ei au 
nevoie. 

Eu cunosc cativa noi oameni care fac opusul. Tu te alaturi si primul lucru pe care il 
auzi este: ÒOK. Hai se incingem telefoanele. Fa-ti lista azi. Vom incepe sa sunam 
maine la ora 5 cand termini serviciul.Ó 

Eu spun ÒInapoi! Nu arde acel pod.Ó 

Daca tocmai m-am alaturat afacerii tale si nu am avut idea despre ce vorbeam, 
voi spune probabil lucruri gresite. Voi fi emotionat si voi parasi lucrurile. Tu esti 
fericit ca te-ai alaturat, dar hai sa spunem lucrul corect, nu arde acea piata calda. 

4. Planul de marketing si potentialele castiguri

Deci suntem aproape la jumatata listei. Si ACUM prospectul se intreba in final, 
ÒPot face niste bani?Ó  Nu este chiar daca pot face ei niste bani. Este mai mult, 
Poti TU sa ma inveti pe mine? Poti TU sa ma ajuti sa fac niste bani? Si cati bani nu 
este o problema. Este numai  ÒPot face asta ca sa fac niste bani?Ó 

Deci 1, 2, si 3 au fost despre tine. Apoi in final despre bani. Ei vor sa stie un pic 
despre planul de compensatie. Nu intra in detalii mari, pentru ca oricum, probabil 
ei nu vor intelege mult despre asta. 

5. Produsul

In final am ajuns la produse. Ai mai multa atentie? Pentru ca  tu ai un prospect, si 
incerci sa spui ingredientele secrete, cum functioneaza produsul sau cum 
functioneza serviciul tau de distanta, cat sunt de adanc cablurile arse sau daca 
produsul sau serviciul tau este É. 

É atunci tu mergi pe un alt drum eronat.

Oamenilor nu le pasa despre chestia asta. Eu vor numai sa stie: Care este 
produsul? Pot sa-l folosesca? Nu-ti pierde timpul invatandu-i cate grame de sodiu 
are. Tine-o simplu. 
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Hai sa recapitulam. 

Prima data, trebuie sa le placa persoana care a facut prezentarea. Deci tu trebuie 
sa inveti un pic despre ei si sa te identifici cu ei. 

Apoi, ei vor sa fie siguri ca ei pot sa o faca. Ei vor sa creada. 

In al treilea rand, ei vor sa fie siguri ca tu si oameni cu care lucrati pot sa-i invete. 

Apoi vin banii. 

Apoi vine produsul. 

Este asa ca ai pus pe primii 5 in lista ta ? Urmezi aceasta ordine de 
importanta cand vorbesti cu oamenii?

Ce ar trebui sa-ti amintesti: 

Oamenii se alatura oamenilor. Ei nu se alatura firmelor. 

6. Fii primul in arie

Ai observat nici macar nu am discutat despre firma inca, dar noi suntem primii in 
arie? Oamenii nu vor sa traga ca un tractor, dar vor sa vada ca exista un potential 
mare care sa le permita sa creasca. 

7. Literatura firmei  descoperita

Exista o multime de networkers care sunt focusati pe literatura. Dar asta nu 
inseamna citirea afacerii.  Daca nu crezi asta, priveste din nou la numarul 3 din 
aceasta lista.  

Daca te bazezi pe o brosura de vanzarii ca sa vinzi cuiva sau pe o caseta sau CD 
ar trebui sa te gandesti mai bine din nou. Este functie de tine. 

Daca am o prezentare 3D draguta, holograma, fum si lumini asta e grozav. Dar 
daca nu comunici cu oamenii la un nivel personal, nimic altceva nu conteaza. 

8. Imaginea firmei

Poti arata un video de  20000 metrii patrati, oficiu, depozitele, pe 3 acrii intr-o 
zona exclusiv suburbana plina de clopotei. 
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Mare hoop.  Asta este #8 pe lista lor.  De ce se te plictisesti? 

Ei trebuie numai sa stie ca firma este acolo, este legala, nu ascunde in spate niste 
cutii postale sau nu functioneza intr-o cladire depozit. Trimite-le un cec. Asta este 
tot ce lor le pasa la acest punct. 

Deci noi suntem aproape la sfarsit cu ce este  important pentru prospecti. Dar am 
fost la o multime de prezentari si Òimaginea firmeiÓ tinde sa fie primul lucru aratat 
si  mentionat. 

ÒBuna. Numele firmei mele este Blah-Blah. Ei sunt minunati. Intentionez sa pierd 
20 minute din timpul meu valoros ca sa va povestesc tot despre ei.Ó 

O multime de prezentari care sunt facute invers, dintr-un unghi al prospectuluiÉ 
care este SINGURUL unghi care conteaza. 

9. Este kitul de vanzare furnizat?

Acum prospectul vrea sa stie ca tu ai un bun video, ai o buna documentatie, ai 
unelte si servicii bune pe care ei le pot folosi ca sa-si construiasca afacerea.

Deci TU esti cel mai important lucru si kitul de vanzare este cel mai putin 
important! 

Dar cate prezentari ai vazut unde-ti vorbesc prima data de firma si apoi iti arata 
kitul de vanzare? 

Prospectilor nu le pasa. Ei au nevoie sa stie daca tu ii poti ajuta pe ei, daca 
sponsorul tau ii poate ajuta. 

Pot ei sa faca niste bani? Pot ei sa aiba succes? 

Care ne aduce pe noi la elemental final É 

10.  Experienta firmei de conducere

Cel mai putin important pentru prospect este daca presedintele firmei este barbat 
care are 4 sau 5 famiili sa intretina . 

Asta nu conteaza pentru prospect. 

Deci acest tot proces este mai simplu decat gandesc cei mai multi oameni.
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1.  Fii sigur ca lor le place de tine.

2.  Fii sigur ca ei cred ca pot sa o faca

Daca nu faci acestea doua, nimic altceva nu conteaza. 

Gandeste despre toate astea de 2 ori. 

Ii vorbesti unui prospect.  Incepi cu experienta de conducere a firmei, care este 
cel mai putin important pentru ei. 

Acum prospectul tau sta pe spate, in cumpana cu privirea in zari.

Ei au auzit totul inainte si lor nu le pasa. 

Dar daca incepi cu cel mai important lucru: TU!

Spune-le o poveste despre experienta ta in busines (sau experienta sponsorului 
tau daca tu esti nou). Spune-le cum muncesti cu oameni si exact ce vei face ca 
sa-i ajuti sa aiba success. 

ASTA este ce prospectii vor. 

OK. Este timpul sa-ti faci scorul pentru ghicitoare. 

Ia diferenta intre ce ai avut si raspunsul corect (Ex. Daca tu ai avut # 10  
Experienta de conducere a firmei cotat ca #1, tu ai o diferenta de 9).  

Trebuie sa faci asta cu fiecare numar.  Aduna-le pe toate.  Acum vei vedea cum 
gandesti comparativ cu felul in care prospectul gandeste. 

Cand am facut acest test pentru mine, scorul meu a fost 12. Ce am invatat a fost 
ca eu gandeam mai mult ca un prospect. Dar aminteste-ti  sunt in asta din 1978. 

Un prieten de-al meu cu background in asigurari a facut acest test. Scorul lui a 
fost un numar foarte mare. El gandea ca propietarul firmei, nu ca un prospect.

Pentru el, cand vinzi asigurari de viata, cand le spui ca firma este de 100 de ani, 
sunt cotati cu A. Le dai toate flayerele si brosurile. Este totul despre firma, firma, 
firma. Cel mai putin important a fost el. 
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Deci cand a intors aceste 2 lucruri el a avut numarul 1 ca numar 10 si numarul 10 
ca numar 1. Cand a intors acestea in mintea sa, scorul sau a fost aproape ca al 
meu. 

Eu pariez ca existe o tona de networkers care privesc la acest mod de a merge pe 
invers.

Nu conteaza daca tu esti un networker bine instruit sau complet nou.

Tu trebuie sa gandesti ca un prospect.

Ce stii nu conteza.

Ce gandeste prospectul tau asta conteaza.

O multime de oameni au parasit aceasta industrie. Tu faci o prezentare si 
prospectul spune ÒEi bine, stii ce? Deja am incercat asta si nu merge. Ò  

Sau poate unul din oamenii tai sponsorizeza pe cineva nou.  Si ei vor spune: ÒStii 
ce ? Am incercat unul din aceste lucruri, intr-adevar nu fuctioneaza.Ó 

De ce crezi ca cei mai multi oameni esueaza in network marketing? Ei pleaca 

pentru ca ceva s-a intamplat. De ce crezi ca mai multi oameni esueaza? Desigur 
uni oameni sunt abandonisti. Parasesc scoala, parasesc casatorile, isi lasa jobul, 
numai parasesc pentru ca asta este ce ei fac, asta este firea lor.

 

Vorbeste-le limba si Mergi ca ei 

Dar ce am invatat in network marketing este ca cel mai mare motiv pentru care 
oamenii esueaza, este ca esueaza sa obtina educarea oamenilor. Daca tu ai fi un 
sofer de excavator, un  doctor, avocat, croitor, ar trebui sa fii educat. Network 
marketing nu este diferit. 

Trebuie sa citesti carti. Sa asculti casete.

Cel mai important trebuie sa-ti cauti un mentor .

Cand un tanar a decis sa devina doctor, ei trebuie sa mearga la scoala pentru 8 
ani prima data. Ei au ZERO venit toti acesti 8 ani. Numai studiaza si merg la 
scoala. 

Apoi merg afara cu sanse de a face un venit. 
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In network marketing, poti sa fii educat si sa-ti construiesti afacerea in acelasi 
timp. Dupa 8 ani de educare si construirea afacerii tale  poti face de 10 ori mai 
multi bani decat va face un doctor. 

Deci tu trebuie prima data sa fii educat. Invata la ce fac oamenii tic-tac. 

Ai facut network marketing de la 5 ani, recomandand produse de la 5 ani.  Ai o 
TONA de experienta facand asta!

Numai ca  niciodata nu ai ridicat cecul. 

Deci o faci de la 5 ani. Nimeni nu te-a arestat recomandind si promovind cerealele 
tale favorite sau un restaurant, un film. Deci trebuie sa fie legal. 

Tu ai experienta. Nu-ti trebuie nici un grad special sa incepi si sa ai success.  

Eu iti pariez ca tu niciodata nu vei inceta sa recomanzi  si sa promovezi lucrurii la 
alti oameni. 

Numai ca tu vei putea sa-ti ridici cecul. 

Cand oamenii tai vor intelege asta, ei nu vor mai pleca niciodata. 
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#7

Afacera ta MLM de la supa la suruburi

Pentru veteranii MLM, urmatoarele 2 pagini vor fi revizuire. Incepatori, vor trebui 
sa citeasca repede. 

De ce oamenii vor o afacere acasa? 

De ce asa de multi aleg MLM sau network marketing? 

Si EXACT ce instrumente iti trebuie sa ai succes intr-o afacere? 

Surveys arata ca 85% din Americani IUBESC sa castige bani de acasa. 

Cele mai importante 4 motive care nu vor sa le aiba ? 

1. Investie mare de bani 

2. Prea mult timp necesar 

3. Risc prea mare 

4. Nu stiu cum sa inceapa 

Daca doresti sa fii un invingator, ridica mana
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O afacere de acasa ofera urmatoarele: 

1. Nu ai sef .  Iti planifici ziua ta de munca.  Te monitorizezi singur. Stabilesti  
prioritati. 

2. Venit nelimitat  

3. Satisfactie.  TU creezi afacerea.  TU obtii credit.

4. Muncesti cu oameni care iti plac. Nu ai probleme cu cei cu care muncesti. 
Nu ai politica de birou.

5. Flexibilitate.  Muncesti orele pe care tu le vrei ca sa se potriveasca cu familia 
si viata ta. Daca cele mai bune ore de lucru pentru  tine sunt de la 2 la 5 am, esti 
liber sa faci asta. 

6. Nu te deplasezi. Salvezi timp si bani.

7. Nu ai cheltuieli de birou = profit rapid.

8. Securitate. Nu ai concedieri. 

9. Deducere de taxe: birou, cheltuieli de masina, asigurare medicala, telefone, 
distractie, calatorii, educatie. 

10. Plan de pensionare mai bun: SEP IRAs si Keoghs permit deducerea unui 
procent mai mare din profitul afacerii decat 401K. 

Beneficii aditionale intr-o oportunitate MLM:

1. Costuri de inceput scazute:  Poti sa obtii tot ce iti trebuie ca sa incepi 
incluzand lideri care sa te urmeze, pentru mai putin de 300$. Pentru cele mai 
multe afaceri iti trebuie mii de dolari pentru inceput. 

2. Training ieftin.  De fapt, te voi invata pe tine si TOTI oamenii tai sa aveti 
succes in acesta afacere, 5 nopti pe saptamina la telefon la 8 pm , GRATUIT!

3. Fara stresul de administrare. Tu esti angajatul tau, dar tu esti un 
reprezentant pentru o firma care manuieste toate produsele, cerceteaza, dezvolta, 
transport, deposit, etc 

4. Iti pastrezi jobul tau normal   pana cand venitul tau de Òpart-timeÓ este 
suficient de mare ca sa-l inlocuiasca. 
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5. Instrumente necesare ieftine.  Ai nevoie de un telefon. Un calculator este 
folositor. Dar cel mai critic instrument este Òcunostiintele oamenilorÓ si noi te vom 
invata asta GRATUIT!

Cele 8 minuni ale lumii

6. Venitul Rezidual.  Profiti de cumpararea si vanzarea produselor tuturor din 
grupul tau. 

Nimic nu este mai important pentru viitorul tau finaciar decat conceptul de Òvenit 
rezidualÓ. Hai sa sapam un pic. 

Sa te califici pentru un cec, tu trebuie sa cumperi o cantitate x de produs in 
fiecare luna. Cand tu sponsorizezi pe cineva, tu obtii lunar un comision functie de 
produsele lor cumparate atita timp cat ei le comanda. Ca sa cresti venitul tau 
lunar, trebuie numai sa ADAUGI noi distribuitori in organizatia ta. 

Deasemena ai profit pe intregul tau grup de cumparaturi. 

Odata ce ai construit un grup mare, cel mai mare venit vine din munca altora.

O afacere acasa de tip MLM te plateste in viitor pentru munca pe care ai 
facut-o in trecut. Daca tu ajuti oamenii tai sa-si construiasca organizatiile 
lor, venitul tau creste. 

Ceea ce inseamna ca exista un URIAS motiv ca sposorul tau sa te ajute sa ai 
succes pana cand obtine un procentaj din vanzari din grupul tau. 

Deci sa ai succes repede, inregistreaza-te cu un grup care furnizeaza un 
plan la cheie pentru elementele importante de construire a afacerii tale: 

1. Generarea de lideri

2. Urmarirea prospectilor  

3. Sponsorizare 

4. Invatarea reprezentantilor tai sa faca exact acelasi lucru.

Albastrii doar vor sa se distreze!

Sunt un mare credul in amuzament. (Ti-am spus inainte Sunt 40% ALBASTRU.)

De fapt daca nu este DISTRACTIE nu ma vei prinde cu 20 mile.

Scrierea unei carti ar trebui sa fie distractiva. CITIREA trebuie sa fie definitiv 
distractiva. 
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Si construirea unei afaceri pentru viata trebuie sa fie o DISTRACTIE CONSTANTA! 
A mea a fost. 

A ta ar trebui sa fie, de asemenea. 

Anti-distractie dureroasa 

Esecul construirii unei afaceri. Asta este total nedistractiva.

Modul in care vad o multime de oameni avand esec, in special in  perioada de 
internet, ei au inceput si apoi merg in alte directii, nerealizand chiar ca merg mai 
departe si mai departe de scopul lor. (Solutii pentru aceasta in capitoul 10.)

Datorita internetului, este mai simplu ca niciodata sa setezi un sistem pas cu pas  
sa faci generarea de lideri, urmarirea, sponsorizarea si invatarea. 

Dar internetul iti ofera mii de sanse. Deci motivul de identificare, coordonare si 
implementare a componentelor necesare pentru success este adesea confuz. 

 Ironic, nu-i asa? 

Masina de castigat umana

Daca TU ai fi prospectul tau, ce ai vrea? 

Stiu ce as vrea. 

1. Cand tu discuti cu mine, as vrea sa asculti inainte si inainte de toate, sa 
descoperi ce vreau intr-adevar. Am nevoie sa simt ca tu si eu suntem 
simpatici. 

Asta este unde tu trebuie sa-ti dai osteneala. Incepe construirea relatiei imediat. 
Spune-mi ce faci si de ce faci asta si permite-mi sa cunoc ca o parte din sistemul 
tau, este sa ma ajute pe mine, sa construiesc relatii cheie. Eu vreau sa cred ca tu 
consideri succesul meu crucial pentru viata ta. 

Michael Jordan a fost cel mai mare jucator de basket. O mare parte din asta a 
insemnat ca el a vrut sa castige mai mult decat alti tipi. 

L-ai privit vreodata pe Jordan in ultimile minute ale un joc de inchidere – 
ORICE joc de inchidere ? El s-a schimbat!! A avut o zona unde  ar putea 
virtual sa nu faca greseli.  
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El a avut o totala dexteritate in orice ar fi jucat. 

El nu a vrut sa-i bata pe ei. El a vrut sa-i intimideze!

El s-a focusat pe indemanarile lui si a devenit o masina umana invingatoare. 
Singura chestie care conteaza este ce gandesc prospectii tai, ca au dorinte si 
nevoi.  

Daca sunt prospectul tau, intregul tau univers primordial graviteaza in jurul meu 
cand noi vorbim. 

Ceea ce vrei TU chiar nu exista, atata timp cat sunt concerne. Si nimic nu trebuie 
sa existe pentru tine, mai ales É cand tu vorbesti cu mine. 

Atunci tu si eu vom avea acelasi punct de vedere!

2. As vrea sa faci un caz foarte clar, scurt, cuprinzator – bazat pe ce ti-am 
povestit – de ce oportunitatea ta este mai buna pentru mine decat toata 
competitia. 

Nu ma astept ca tu sa raspunzi la fiecare intrebare de marketing pe care o am. Nu 
dansa in jurul a ceea ce tu nu stii. Cunosti resursele firmei tale bine, suficient sa 
obtii sursa exacta si corecta (hotlines, web pages, brosuri, etc) sa raspunda la 
orice intrebari la care nu poti raspunde. 

 3. As vrea un sistem de marketing simplu care te invita, informeaza, 
educa si distreaza. 

Cu cat este mai complex, cu atat sunt sanse mai mici sa-l execut. Esti intr-un 
concurs cu cutitul la gat pentru timpul si atentia mea. Unul dintre punctele cheie 
in aceasta lupta este simplitatea. Sa faci complexul clar este munca grea. Cativa 
oameni o fac bine. 

Daca poti sa-mi dai mie toate informatiile care imi trebuie, clar si organizat, astfel 
incat pot face o alegere rapida, sansele tale cresc vertiginos.  In plus te ajuta pe 
TINE sa muncesti destept. 

Un sistem care functioneaza

Din nouÉ ai nevoie sa generezi lideri, urmaresti prospectii, sa sponsorizezi si sa 
faci training. Daca poti sa le faci pe ele cu un sistem cu atat mai bine. Daca firma 
ta sau grupul nu-ti furnizeaza un sistem care sa indeplineasca aceste actiuni, tu 
va trebui sa le setezi singur. Este mult mai usor sa mergi undeva unde deja este 
totul stabilit. 
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Poti avea un sistem de generare lideri care iti aduc NUMAI cei mai 
calificati oameni in grupul tau. Apoi eu am sa-i invat pe ei GRATUIT, 5 
nopti pe saptamina, sa construiasca relatii si sa devina SPONSORI care 
vor construi pentru TINE venitul rezidual pentru toata viata. 

Cum functioneaza aceasta?

 1. Trimite vizitatorii la site-ul tau (vezi stepul 2 pentru website-ul tau

Exista o tona de feluri de a trimite vizitatorii la site-ul tau. Daca nu poti plati 
pentru generarea de trafic, este OK. Multe metode de generare trafic efective sunt 
gratuite. 

Si chiar daca tu poti sa-ti permiti sa cumperi tot traficul care iti trebuie, multi din 
reprezentantii tai nu vor fi capabili sa o faca. Deci este cel mai bine sa incepi 
ACUM sa inveti cum sa generezi trafic neplatind sau la costuri foarte scazute. 
Exista tutoriale bune, care listeaza mai multe generatoare, care iti dau exact pasii 
pentru a incepe. 

2. Priveste la website

Aceasta este pagina noastra unde oamenii pot comanda ACEASTA carte. Pagina 
este destinata oamenilor care vor sa faca bani de acasa si care sunt cititori. In 
experienta mea , Liderii sunt Cititori. 

Website-ul tau are numai un singur obiectiv: sa capteze informatii de contact.  
Inregistrarea este singura optiune a persoanei cand ei ajung la site-ul tau.  

Un lider care citeste  poate avea success pe termen lung fata de cei mai multi alti 
lideri pe care tu ii obtii. 

Pentru numai $19.95 pe luna, tu poti avea webite-ul tau propriu  ÒSuccess in 10 
pasiÓ ca sa ai trafic. 

Liderii rezultati vor merge chiar la tine. 

3. Ce sa faci cu liderii tai 

Facem un live, generic training MLM la telefon 5 nopti pe saptamina. 
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Nici o firma nu este vreodata mentionata la aceste convorbiri.
Nici un produs nu este vreodata discutat.

Poti aduce numerele de telefon ale liderului tau la aceste convorbiri si tu cu mine ii 
vom suna impreuna. Tu vei auzi exact ce se spune. Noi vom stabili cu ei cum se 
cauta un mod bun de a face bani de acasa. Apoi noi vom seta un timp pentru tine 
sa-i suni inapoi ca sa discutati mai mult despre Oportunitatea ta. 

Tu va trebui sa asculti in timp ce eu muncesc cu alti care suna, vorbind la liderii 
lor, de asemenea.  

Tu trebuie sa te inregistrezi si sa rezervi un spot ca sa asculti la aceste 
convorbiri. 

Suna-ma la :  

4. Cum sa-i sponsorizezi pe ei in oportunitatea ta 

Referinta inapoi la capitolul 5.  Deasupra tuturor, sa ai succes in sponsorizarea de 
oameni, tu trebuie sa intelegi oamenii. Tu ai nevoie de trainingul de culori. Eu nu 
pot spune cat de critic este aceasta pentru succesul tau.  Si tu vei fi capabil sa faci 
o oferta la oamenii tai care este foarte dificil de a fi refuzata, Oferta noastra:  

Poti avea un sistem de generare lideri care iti aduc NUMAI cei mai 
calificati oameni in grupul tau. Apoi eu am sa-i invat pe ei GRATUIT, 5 

nopti pe saptamina, sa construiasca relatii si sa devina SPONSORI care 
vor construi pentru TINE venitul rezidual pentru toata viata.

Da, noi introducem oamenii tai in sistemul nostru de training, si ciclul incepe din 
nou. Asta este ce tu numesti ÒDrum AlunecosÓ. Pasul 1 ne conduce incet la pasul 
2. Pasul 2 la pasul 3. Pasul 3 la pasul 4. Pasul 4 la paul 1. Si asa mai departe.   

Termenul “drum alunecos” inseamna ca nu exista obstacole de-a lungul 
drumului. Nici un impediment, nimic care sa inceteze cursul unui prospect 
de la un pas la urmatorul. 
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Ca sa ai succes pe termen lung tu trebuie sa ai un sistem de marketing Ògreased 
chute Ó pentru oportunitatea ta. Eu o iubesc pe a noastra pentru ca ofera un 
training total si calitatile de a munci cu oamenii, de aceea tu poti ajunge sa fii mai 
bine si mai bineÉ si oamenii tai pot sa intre exact in acelasi sistem, facandul mai 
usor pentru tine ca sa-i ajuti pe ei sa castige mai multa si mai multa experienta .   
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#8

Joaca dur ! Castiga-ti si 
pastreaza-ti oamenii

OK.
Nu sunt Tom Cruise. Dar nu sunt nici

Elmer Fudd
 

Intr-o zi cand eram  de 16 ani, eu munceam intr-un garaj al tatalui meu de 
reparat masini. O foarte frumoasa femeie, aproape de 30, a intrat. 

Ea mi-a taiat respiratia. 

Curios, am privit-o mult ca sa vad ce tip de masina conducea.  

Õ64 Ford Galaxy.  Doua usi. Turquoise.

In interiorul masini era cineva care semana foarte mult cu ea, numai ca era mai 
tanara. 

Am fost hipnotizat. A trebuit sa vin mai aproape. 

Am facut-o. Am discutat pentru 15 minute . 

M-am intors in garaj, am intrat in birou, am inchis usor, m-am sprijinit de perete, 
am inchis ochii. 

Mi-am imaginat ziua cand Linda si eu ne vom casatori. 

Asta a fost 36 de ani in urma. Ea inca este dragostea vietii mele. (Plus  am cea 
mai tare soacra pe care tu ai putea vreodata sa ti-o  imaginezi)

Am stiut asta in momentul in care le-am vazut. 

Ce ar trebui sa-ti doresti sa faci ca sa creezi acest tip de impresie pe 
prospectii tai? 
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Partea intunecata in MLM

Oamenii descopera ca ei au o firma buna, produse bune, plan excelent de 
marketing, cunostiinte temeinice atestate prin experienta dovedita, si asa mai 
departe É deci succesul in acesta afacere ar trebui sa fie ca rostogolirea unui 
butuc. 

Si apoi ei se zdrobesc sub butuc!

Cateva chestii in acesta afacere sunt asa de ciudate, tu poti sa le ai din oficiu É si 
niciodata sa le faci. 

De exemplu. 

Noi am discutat mai devreme despre un puternic ÒDE CEÓ care te va tine in 
afacerea ta, nu conteaza ce va veni dupa. 

Dar tie iti trebuie un alt puternic ÒDE CE Ó. 

Acest “DE CE ”  este motivul pentru care prospectii tai ar trebui sa te 
aleaga pe tine in loc de alte 650 de optiuni de afacere de acasa. Jobul tau 
este de a le face impresia ca ei nu o vor uita niciodata!

Eu nu cunoc afacerea ta. Eu nu cunosc ce avantaje oferi tu care ai putea sa-ti 
puna capul si umerii deasupra competitiei tale. 

Eu stiu numai ca daca tu nu poti oferii acest tip de avantaj, 

Esti mort!

Nu ai nici o sansa.  

Deci ca sa te ajut iti dau cateva idei, iti voi spune avantajul pe care noi il oferim 
prospectiilor nostrii care ne face sa fim deasupra tuturor competitorilor:

 “Eu iti voi furniza un sistem de generare lideri care iti aduc NUMAI cei 
mai calificati oameni in grupul tau. Apoi eu am sa-i invat pe ei GRATUIT, 5 
nopti pe saptamina, sa construiasca relatii si sa devina SPONSORI care 
vor construi pentru TINE venitul rezidual pentru toata viata.” 

É sau versiunea scurta : 

 “ Eu te voi ajuta personal sa obtii, sa inveti si sa pastrezi oamenii tai – 
GRATUIT, 5 nopti pe saptamina!” 
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Tu esti desigur binevenit sa devii parte din grupul nostru si sa folosesti avantajul 
nostru. 

Dar in orice eveniment, tu trebuie sa fii capabil sa pui avantajul tau in cateva 
cuvinte ca sa creezi o ultima impresie si sa te scoti in evidenta deasupra  
competitiei tale. 

“ Si Ce ?”

Exista o peroana foarte bine cunoscuta in Direct Marketing (Vezi? Eu cunosc cativa 
dintre ei!) care odata mi-a spus ca dupa ce scrie un articol, citeste fiecare 
propozitie pentru el si se intreba,  

“Si  Ce?”

Daca nu are un rapuns bun, acea propozitie este DUSA!

ÒSi Ce?Ó este o nota buna pentru TINE ca sa o folosesti sa-ti construiesti afacerea. 

Tot ceea ce planifici sa faci É fiecare propozitie pe care o scrii É intreba-te singur, 
ÒSi ce?Ó

Cu alte cuvinte É 

Sunt pe tinta? Mentin drumul?

Am fost hipnotizat de un lucru nesemnificativ si imi pierd timpul intr-o directie 
gresita?

Este aceasta piesa critica pentru poza finala? 

Are aceasta sens?  Pot alti oameni sa o urmeze? 

 “Si ce ? ” te va ajuta pe tine sa executi. 

Tu vei invata sa fii focusat pe ce este important. 

Te va ajuta sa-ti definesti avantajul tau competitiv. 

Eu iti recomand puternic asta. 
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#9

Cum sa evaluezi o 

oportunitate

Fostul tau sot era un optimist

Ok. Asculta. Eu nu discut cu tine aici. Dar asculta oricum. 

Vezi, discut cu tipul care a incarcat aceasta e-carte chiar dupa tine.   

Sotia sa i-a spus lui ca probabil a fost un pic nerealist (nu chiar cuvintele exacte, 
dar asta e idea) cu sperantele sale fianciare intr-o firma care i-a promis lui ca: 

El nu ar trebui sa munceasca Ð totul este facut pentru el 

El nu trebuie sa recruteze nici un om - grupul sau o va construi automat prin efect 
de dezvoltare.

El nu trebuie sa vanda Ð oamenii sai care creeaza acest efect vor face asta.

El ar putea fi bogat numai facand click pe mouse. 

Si dupa toate astea, tot ce el trebuie sa faca este sa depoziteze cecurile!

De fapt, sotia prietenului nostru a mers asa de departe sa afirme ca daca 
o persoana este lenesa, comoda, ei probail nu vor avea un viitor in 
afacere. 

Ea a avut dreptate, desigur. Dar asta este numai jumatate din poveste. 

In cateva cazuri, oameni sinceri fac aceste oferete pentru ca se tem ca nimeni nu 
li se va alatura daca acestia stiu care este munca implicata. Cand inveti oamenii 
sa nu faca nimic si asteapta ca tu sa faci pentru ei, tu lucrezi cu oameni care fac 
exact ce i-ai invatat sa faca É nimic!

OK. Suficient din asta. Nu se aplica la TINE oricum. Hai sa mergem sa evaluam.   

Aceasta formula are 5 parti. Fiecare este importanta. 

Iata, in ordinea  Òcelui mai usor de evaluat.Ó
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Arata ca o operatie pe creier

Oamenii ma intreba tot timpul, 

ÒMichael! Care este cel mai bun plan de compensatie? 

Iata raspunul meu. 

Cel mai bun plan de compensatie are 2 caracteristici cheie: 

1. Functioneaza cu numere (Voi ajunge acolo intr-un minut) 

2.  Oamenii medii pot forma  si prospera (cea mai mare majoritate in grupul tau 
vor fi oameni de mijloc) 

Cei mai multi network marketers sunt condamnati sa plece pentru ca 
planul de compensatie cu care ei muncesc nu lucreaza cu numere.  

Nu asculta la mine. Asculta numai la numere. 

Am obisnuit sa conduc biciclete murdare. Cand 59 de motociclete vin sa faca o 
saritura inalta de 27 de picioare  nici una singura nu s-a dat peste cap. 59 din 59 
vin cazand inapoi pe pamant. 

Gravitatea. 

Tu nu poti vedea gravitatea. 

Nu conteaza daca tie iti place sau nu gravitatea. Sau daca tu intelegi asta. Dar 
daca sari cu motocicletele, mai bine inveti cum functioneaza asta. 

In 26 de ani de network marketing, am invatat ca trebuie sa devii un number-
cruncher sau mori.

Poate nu-ti plac numerele, poate nu le intelegi. 

Nu conteaza . 

Numerele sunt realitatea. Fie muncesti cu ele sau “la revedere”

DeciÉ care sunt numerele cheie in network marketing? 
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1. Daca intrebi virtual orice network marketer de success despre succesul 
lor, ei iti vor spune ca cel mai mare venit vine de la 2, 3 oameni din 
grupul lor. 

Eu nu am pregatit acest numar. Eu am invatat sa muncesc cu el. 

2. Staticticile din industria MLM spun ca “media” distribuitorilor 
sponsorizeaza 2.7 oameni in orice afacere de acasa in cariera lor. 

Eu nu am pregatit acest numar. Eu am invatat sa muncesc cu el. 

Vezi o legatura intre aceste 2 seturi de numere? 

Galbenii fac 35% din populatie. Lor nu le plac oamenii agresivi. 

Albastrii fac 15% din populatie. Lor nu le place sa fie vanduti. 

Verzii fac 35% din populatie. Lor nu le plac oamenii insistenti.

Rosii  fac 15% din populatie. La o treime din rosii nu le place sa fie vanduti. 

3. Deci 90% din populatie, 9 oameni din 10, 900 oameni din 1000 nu le 
place sa fie agresivi, insistenti sau sa fie vanduti. 

Eu nu am pregatit acest numar. Eu am invatat sa muncesc cu el. 

Cand eu sun prospectii  am 9 din 10 oameni, 900 oameni din 1000 vrand sa 
descopere cum ii pot ajuta pe ei sa-si atinga visul.   

Asta este pentru ca ÒleadÓ cu beneficii, beneficii, beneficii. 

Eu NICIODATA nu le vand sau ii apropii pe ei . 

Oamenii ma intreba pe mine tot timpul ÒMichael, de ce oamenii mei stau numai 
acolo ? De ce ei nu FAC ceva? Ó

Ei bine, lipeste acest MLM - truism pe creierul tau. 

Daca tu le vinzi sau iti  apropii oamenii ca sa se alature oportunitatii  tale, 
tu va trebui sa le revinzi lor in fiecare luna sa-i faci pe ei sa faca ceva 
munca!

Logica si experienta iti va spune ca ACEASTA afirmatie este adevarata.  
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Deci inapoi la intrebarea legata de planul de compensatie. Munceste numai cu 
numerele si tu nu vei gresi niciodata. 

Daca numarul magic este 3 pentru cei mai multi oameni care sponsorizeaza, 
atunci nici un plan mai larg decat 3 nu va functiona pentru multime. 

 Nota catre  Rosu “Super Recrutori:”  Stiu, stiu.  Poti sponsoriza 3 oameni pe 
zi. Poate 3 pe minut. 

Stirea proasta este, tu numai faci 3% din populatie. Cel mai bun pariu este un 
plan care iti plateste tie banii de inceput repede pentru toti pe care ii sponsorizezi 
si de asemenea plateste bonusuri pana la infinit pentru venitul nelimitat. 

Cel mai bun din ambele lumi

Deci intrebarea mea este: Vrei un plan de compensatie care functioneza pentru 97 
% din oameni sau un plan care merge pentru 3%? 

O alta nota : Sunt foarte analitic asupra planului de compensatie.    

Iubesc firma care imi permite personal sa sponsorizez pe cineva, apoi ii plaseaza 
oriunde in grupul meu saÐsi maximizeze banii. Construiesti incredere si retentie in 
acest mod. 

Deci sfatul meu este sa eviti orice plan de compensatie care: 

1. Limiteza strategia ta de a plasa personal oameni sponsorizati unde vrei tu. 

2. Forteaza sa mergi in largime. 

3. Nu te plateste pentru construirea echipei in adancime. 

4. Nu functioneza pentru media de oameni care lucreaza part time. 

Aminteste-ti: numerele sunt ca gravitatea. Munceste cu ele nu impotriva lor. 

Alege un plan de compensatie care functioneaza cu numerele si cu masele. 

Ultimul este un ou clocit

Cand timpul este corect, NON-network marketerii vor lua produsul tau la piata. 
Timpul inseamna ACUM. Nu  5 ani mai devreme. Nici 5 ani mai tirziu. 

Milionarii au fost facuti in aceasta industrie numai din cauza ca au fost singuri. 

Nimic altceva. 
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Deci cum te poti cronometra? 

Nu este usor, dar iata cateva puncte: 

1. Vei pierde o multime de bani, energie daca intri prea devreme pentru ca un 
numar mare din aceste firme au esec in primul an sau al doilea. 

2. Vei pierde mult timp, bani si energie daca intri prea tarziu.   

3. Tu vrei sa intri dupa ce o firma a dovedit ca are putere  (poate 3-5 ani),  
dar dupa este momentul de crestere (in general ia timp ca o firma sa 
mearga de la 100,000,000$ la 500,000,000$)

Daca tu poti gasi o firma ca asta si care are alte parti din formula, ceva distractie 
iti va da sansa sa conduci un momentum. 

Nu-ti dedica niciodata viata unui obiect mort 

In aceasta industrie daca produsul tau nu este remarcabil, tu esti invizibil. Tu ai 
nevoie de oameni care vor cumpara chiar fara un plan de compensatie. Primesc 
telefoane de la oameni care imi spun ca ei cauta un produs care sa-i inspire pe ei. 

Si asta este drum exact gresit sa mergi dupa asta.

 Ceea ce eu le spun este sa caute sa gaseasca un grup de oameni entuziasmati de 
produs É apoi 

Indragosteste-te de acest produs!

Fii un avocat pasionat al lui. Cauta un produs cu piata mare si iubeste-l. Unor 
oameni le place sa munceasca pentru firme cu un produs care se potriveste 
imaginii lorÉ. Dar ei nu pot face un dolar. 

Fa-ti tie un favor. Focuseaza-te pe oameni. Focuseaza-te pe piata. Alege un 
produs pe care oricine il vrea. 

© Copyright Mentoringforfree.com. Ð All Rights Reserved



82

Si apoi, cand tu iti formezi oamenii, permite-le sa stie intelepciunea de a face 
acelasi lucru. 

O intreaga intriga este in desfasurare

De fiecare data cand noi vedem ca o firma da faliment/ explodeaza se intampla 
asa din cauza a 2 motive : LACOMIE si EGO.

Liderii adevarati sunt Mentorii cu inima de servitor. Nu este niciodata vorba despre 
bani.  Nu te focusezi pe bani==Nu e lacomie.

Formeaza oameni si oamenii vor forma afacerea ta. 

Oamenii sunt oameni. Ei nu sunt un numar. Ei au scopuri, vise si dorinte.  Network 
marketingul nu este o afacere de vanzare. Network marketingul este o afacere de 
invatare. Deci atitudinea de conducere este importanta. 

 

Cea mai simpla verificare pe care poti sa o faci este sa mergi la http://
www.google.com, ia numele lideriilor, pune-le in acolade si cauta fiecare 
nume. Daca exista ceva negativ despre acesti oameni oriunde, vor aparea 
probabil in aceasta cautare. 

Oportunitatea se ascunde in iarba inalta

Tu ai nevoie de un sistem testat, dovedit, duplicabil. Acesta a fost bine descris in 
ultimile 2 capitole. 

Pe oricine sponsorizezi tu si pe oricine sponsorizeaza ei este nevoie de un sistem 
treapta cu treapta pentru a avea un inceput rapid: online, offline, unu la unu, 
piata rece, piata calda, retailing, recrutand, devenind un mentor pentru oameni 
sponsorizati personal.

Ei nu trebuie sa faca tot, dar ei trebuie sa aiba toate aceste tehnici disponibile. 

Ma simt destul de sigur spunand ca niciodata, vreodata in aceasta afacere 
intentionezi sa gasesti o firma care furnizeaza un realistic, folosibil, abordabil 
sistem care sa faca lucruri pentru tine si oamenii tai pe care voi trebuie sa le 
faceti. 

Dar fiecare firma are grupuri individuale de reprezentanti antreprenoriali 
care au pus impreuna un asemenea sistem. 

Acestia sunt oamenii pe care tu vrei sa-i gasesti si cu care vrei sa 
muncesti. 

Nu te alatura unui grup daca ei nu au un sistem. 
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#10

Focuseaza-te pana ti se 
incruciseaza ochii

Multiplele cai spre paguba si cheltuieli

Marea majoritate de network marketers care s-au convins de stralucirea ideii ca le 
trebuie mai multe tipuri de venit in loc de multe streamuri care scot bani afara. 

Considera toti banii pentru care ai semnat. Considera toti banii pentru  care ai 
platit.  Si considera venitul pe care ti-i aduc chair acum, in aceasta luna. 

Sa imprumuti o linie de la Dr. Phil, “Cum merge ASTA pentru tine ? “ 

Exista un mod mai bun. IBM era un lider de 35 bilioane de dolari inainte sa fi 
avuzit vreodata de Michael Dell.   

Azi? Dell depaseste  IBM in vanzarea calculatoarelor personale. 

De ce ? Dell a focusat.  

 

Asalt Dreapta si Stinga

Competitia pentru mintea prospectului este feroce. Media de minte ia: 

9 ore de TV, radio, internet, ziare, reviste, carti si video pe zi.

40000 cuvinte pe zi.

280000 cuvinte pe saptamina.

14 milioane cuvinte pe an. 

Parafrazez o linie memorabila de la Paul Newman ÒÓ Cool hand LukeÓ un film din 
anii 1960 Ò Ce avem aici este un esec de comunicare oprita!Ò    
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Comunicarea in exces este cu obstacole. Ca sa treci de ele trebuie sa te 
focusezi pe un anumit subiect. 

Cu cit esti mai la obiect cu atat mai mult vor vedea  prospectii si clientii  in tine  
calitate inalta. Si nici un lider serios nu se angajeza intr-o retea daca nu o  
considera de calitate inalta. 

Cum sa-ti faci prospectii sa fuga.

Cand tu promovezi un buchet de oportunitati, tu nu determini reteaua ta. Cand 
incerci te prezinti la toti multiple produse sau oportunitati, oamenii seriosi nu te 
vor lua in serios. Si de ce ar trebui? Tu nu ai identitate in mintea lor. 

Rezultatul?

Nu exista incredere, loialitate, retea  Oamenii tai sunt targete usoare
pentru  vanatorii de networkeri. 

Iti pierzi timpul si banii cautand mai multe oportunitati sa creezi mai multe cai.  
Dar pierderea de focus = pierderea de putere. 

Iti ruinezi calitatea de perceptie din cauza ca consumatorii specializati = calitate. 

Tu esti o mila adanca si un inch adanc. Tu esti slab oriunde in loc de a fi puternic 
undeva. 

Te straduiesti sa promovezi numeroase produse si servicii nerelevante pe care nu 
le cunosti bine. 

Daca nu stabilesti o afacere de bani, iti risipesti acel profit pe altele fara success.

Tu pierzi eficienta, competitia si tu obtii o piata mai mica. 

In opinia mea, trebuie sa-ti faci analiza ta si sa alegi oportunitatea corecta si sa 
stai focustat pe una. 

Da-I drumul Ð cearta-te cu mine!
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Eu pot auzi acum: 

ÒTu gresesti Michael, acesti tipi pe internet fac o afacere si ei nu sunt focusati. Ei 
promoveza duzine, poate SUTE de programe affiliate. 

Am auzit. Poate fi adevarat. 

Dar intrebarea mea inca este: ÒCum asta merge pentru tine?Ò 

Datorita cunostintelor tale, timpul tau, resursele tale… si cel mai mult 
dintre toate, rezultatele … esti mai bine focusat pe un mare centru de 
profit ? Sau mai bine schimbi  si cheltuind banii promovand  o tona de 
programe afiliate sa gasesti cateva care merg bine? 

Numai tu poti raspunde la aceasta intrebare. 

Cum si-a gonit o companie buna clientii 

Cativa ani in urma, Coca Cola a trimis aceasta scrioare la propietarii de 
restaurante din jurul US: 

A deschis PepiCo un restaurant langa tine? Asteapta 4 ore. La fiecare 4 ore 
PepsiCo adauga o alta unitate la imperiu restaurantelor lor. Alta unitate care face 
competitie afacerii tale si hraneste clientii tai. 

In plus ca sa vinzi cola, Pepsi detine Pizza Hut, taco Bell si Kentucky Fried 
Chicken.  

Daca detin un restaurant, É niciodata nu voi stoca Pepsi. 

Mai multe stremuri de venit promovezi, mai multe sanse ai de competitie 
cu proprii tai oameni. Vezi asta in fiecare zi online. 

 Nici un networker serios nu va risca aliniind oamenii sai in felul acesta. 

Tu trebuie sa ai scrupule pentru orice promovezi. 

Incoltit de natura umana si bun simt

Cand poluezi universul cu Òo mila adanca si un inch adancÓ, nimeni nu-si 
aminteste brandul tau. Nu clienti, nu prospecti nu asociati, nu media. Bunul simt 
spune ca tu nu esti de calitate. Natura umana nu recunoaste o forma, mesaje 
focusate. 
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Pe de alta parte, focusarea ta perfecta atrage exact clientii, asociatii pe 
care ii vrei. Ii emotioneza pe ei, pentru ca ei sunt o parte din ceva mare. 
Asta le spune unde ei merg, inspira si creeaza un crez in mintea lor care 
va fi un mare succes. 

Iti da puterea, peste toate acestea Òmulte canale de venitÓ 

Ce cred prospectii tai

ÒSpecialistul cunoaste mai multe.Ò 

ÒProdusele de calitate mai buna vor castiga.Ò 

ÒPret mare inseamna calitate mare.Ò 

ÒPret mic inseamna calitatea scazuta.Ò 

Deci cel mai usor mod spre perceptia calitatii in mintea prospectului tau 
este: “ nu poti avea calitate ridicata si pret scazut. Este una sau alta“ 

Este adevarat de cele mai multe ori. Si este desigur ce prospectii tai cred. Deci 
lectia este: Focusat pe calitate ridicata nu poti merge gresit. 

Soarele, Luna, Stelele, Universul si mintea prospectilor  tai 

Prospectii tai au o tona de sanse. Cum compara si evalueaza ei? 

Este dificil. Ei discuta depre calitate. De obicei, ei nu pot spune care este mai 
buna. 

Oportunitati, produse, testimoniale arata si suna la fel. 

Deci diferentele de calitate sunt greu de masurat. Dar diferentele de perceptie 
sunt reale si masurabile. Daca prospectul receptioneaza ca tu stii exact ce faci, 
exact unde mergi si iti pasa de succesul lor, atunci vei obtine mai multe decat tu 
imparti cu cei cu care muncesti. 

Oameni buni vor sa munceasca cu oameni buni pentru o firma buna. 

Daca te focusezi bine, tu vei dezvolta mai multa putere, pentru ca vei fi perceput 
É si vei deveni Éun expert. Crema unui crop. 

To Thine Own Self Be True (William Shakespeare) 
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Prima ta obligatie este sa stai in afacere, acum si in viitor. Faci asta construind 
propiul tau web. Si tu fa asta ajutindu-i pe altii sa-si construiasca propiul lor web. 

Invata de la persoane  ce inseamna Òstremuri multipleÓ. Aceste multiple streamuri 
opresc orice crestere posibila de putere, focusat pe web networking. Cele mai 
multe Òstreamuri de venitÓ pierd bani. Acestea merg moral. 

Specializarea = Putere.
Un networker focusat construieste un Web focusat. 

De exemplu noi in grupul nostru,  invatam oameni ...personal si la telefon, 
casete  in scris, sa construiasca un marketing web prin creearea unei 
relatiii  de lunga durata. 

Aceasta specializare pinpoint ne permite noua sa dominam un foarte profitabil 
segment din aceasta industrie. 

Tu trebuie sa definesti propiul tau focus, 

Sau, desigur, tu poate vrei sa te alaturi noua. 

Noua ne-ar placea sa te avem. 

In orice caz, o etapa dureroasa pe care trebuie sa o iei este sa definesti ÒCine nu 
estiÒ 

Considera chimia rachetelor. Considera chimia pentru rachete

Era o companie de 3 persoane care faceau lubrifianti pentru industria 
aerospatiala. Ei au dezvoltat o substanta anti-rugina pentru avioane pe care au 
numit-o WD-40. Un succes masiv a urmat.

Asa ca Rocket a scos pe piata celelalte produse ale sale si si-a schimbat numele in 
compania WD-40 .

Rezultatul? Ei au intrat alunecos in mintea consumatorilor. In mai putin de cativa 
ani, WD-40 era deja in 77% din casele americane.. 

Venitul lor net a atins 17% din vanzari unde 5% este media venitul net al 
companiilor din Fortune 500.

Trebuie sa fii rabdator si brav. Piata nu vine peste noapte.

Gandeste-te pe termen lung. Nu este Òdecizia asta ne va imbunatati cifrele?Ó

Ci este:

ÒDecizia asta ne va imbunatati focusul?Ó

Iti intru in cap si pe sub piele

Noi suntem focusati.Noi suntem liderul absolut in ÒMentorizarea gratuitaÓ in 
industria network marketingului. Noi facem asta de mai mult timp decat imi 
amintesc.
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Asa ca avem expertiza, rezultate si puterea pe care altii n-o vor avea niciodata.

Scopul meu e sa posed ACEA parte din mintea ta.

Noi ne asteptam sa primim pe cei mai buni oameni care sa lucreze cu noi. Noi 
asteptam ca noi oameni sa ne sune cerandu-ne sa ni se alature.

Si sunt mandru sa spun ca ei o fac.

Scopul tau ar fi sa te focusezi pe nisa pe care ai putea-o poseda in mintea 
prospectilor tai.

Hai sa devenim ilogici!

Focusarea poate fi o tortura.

Idea despre care tot vorbesc referitor la multitudinea surselor de venit e logica, 
nu-i asa?

Logica iti spune ca cel mai bun drum pentru a-ti spori venitul imediat este sa 
marketezi mai multe produse si servicii. Cu alte cuvinte, sa te defocusezi.

Este TOTAL ilogic sa gandesti ca Ò Ca sa-ti maresti vanzarile diminueaza-ti 
focusul."

Dar daca era logic atunci oricine ar fi facut-o. N-ai fi avut nici un avantaj.

Nu subestima niciodata costul logicii

Sosul de gratar A1 a dominat piata sa. Dar oamenii incepeau sa manince din ce in 
ce mai mult pui. Ce sa faci?

Au dezvoltat un nou produs:"A1 pentru pui"

Dar in mintea consumatorului A1 nu este un brand ci sosul in sine.

Rezultatul? Imagineaza-ti un buget de promovare mai mare decat oricare altul sau 
pe care eu l-as avea in cele mai salbatice vise, A1 pentru pui a cazut.

Multiplele surse de venit sunt incredibil de riscante pentru o companie si pentru 
succesul ei pe termen lung si care-si stie piata in lung si in lat.

Pentru tine si pentru mine? Buna intrebare!

O serie de decizii comode? HAH!
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Atentionare!

Cand o sa ai gandurile astea esti pe cale sa-ti creezi multiple cai de iesire:

* "Ce altceva as putea sa vand?"

* "Asta nu se intampla suficient de repede.Hai sa o catalizam."

* "Unii clienti nu-si permit ceea ce vindem noi. Ne trebuie o gama de produse mai 
ieftine.Ó

* "O sa facem mai multi bani daca oferim produsele astea si pietei celeilalte."

* "Competitia noastra este foarte dura. Hai sa facem altceva."

* "Ne trebuie mai multa varietate ca sa vindem mai multe produse."

* "Foarte bine! Am facut asta bine. Acuma sa ne largim baza."

* "Cum vindem non-clientilor nostri?"

* "CE? Hai sa mergem pe cealalta sursa de venit? Esti nebun?"

* "Hai sa oferim chestia asta noua impreuna cu cea veche. Sa-i lasam pe clienti sa 
decida."

Sfatul cu “mai multe surse de venit” este unul dintre cele mai ilogice pe 
care le-am auzit.

Singura problema cu el este ca nu functioneaza.

Sper ca si tu sa fii suficient de puternic sa i te impotrivesti.

Yum, Yum, Yum!

Cand iti pui energia intr-un singur si puternic producator de venit, potentialul tau 
se invarte fantastic.

Marea problema a oamenilor este focusarea…abilitatea de a face UN 
SINGUR lucru extraordinar de bine. Eu va recomand sa va investiti 
cunostintele, talentul, studiul si antrenamentul in crearea unei superbe 
panze de paianjen.

Pe baza asta puteti naviga intr-o multime de directii. 

De exempluÉMentorul meu a fost Tom "Big Al" Schreiter. De la Tom am invatat 
calitatile si indeminarea mentorului. Eu i-am ajutat pe altii.

Prin experienta si studiu mi-am ascutit si imbunatatit cunostintele.
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Astazi avem o afacere larga si mentorizarea gratuita face totul posibil. Este greu 
sa-ti gasesti o nisa. Ai intr-atitea de ales dar focusarea te poate indrepta intr-
acolo.

 Iti super-recomand sa incepi cu un mentor, un mentor al tau.

 Bineinteles, ai putea sa gresesti ingrozitor atunci cand incepi.

Lucrul minunat si de necrezut este ca ceea ce faci s-ar putea dovedi opusul a ceea 
ce crezi tu ca faci. In continuare tu persisti nerenuntind la jobul tau de peste zi.

Cu siguranta ca noi ne-am expus la niste riscuri. Nu recomand asta la toata 
lumea. Dar lucrurile care ne speriau ne-au facut sa ne focusam.

Poti sa ai cozonacul tau si sa ti-l maninci singur. Dar intai vine sacrificiul 
si dupa aia persistenta. Apoi du-te la magazinul de cozonaci si mananca 
cate vrei.

Yum, Yum, Yum!
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Linda si cu mine speram ca aceasta carte sa va ajute sa treceti la nivelul urmator 
in network marketing. Ca sa inveti cum poti TU deveni persoana pe care ti-ai dori-
o, contacteaza pe cine ti-a dat cartea asta. 

Telefoanele noastre GRATUITE de mentorizare iti vor da toate detaliile specifice 
pentru reusita si succesul tau si persoana care ti-a dat cartea are programul si 
numerele de telefon pentru aceste convorbiri.

Al tau sincer,

Michael Dlouhy

PS: Dorim sa stii ca avem convorbiri cu contactele noastre unde 90% dintre ele ne 
spun:ÓDa, vreau sa-mi fac un venit aditional de acasaÓ.Ó 

Pentru a invata mai mult despre aceste convorbiri telefonice si despre conferinta 
de mentorat GRATUITA, contacteaza persoana de mai jos:

Echipa ta personala de mentoring:
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